Posudek oponenta diplomové price

Diplomov4 préice: Analyza a hodnoceni vykonnosti Rodinného pivovaru Bernard a. s.

Studentka: Bc. Jaromira VodraZzkova

Oponent: Mgr. Zdenék Mikulagek, PR manager, Rodinny pivovar Bernard a. s.

Hlavnim cilem diplomové price bylo identifikovat kliové faktory tspéchu predstavujici
potencidl pro urgeni konkurenéni vyhody spole¢nosti Rodinny pivovar BERNARD, dile pak
zjiSténi a kvantifikace konkurenénich vyhod a stanoveni strategickych cili a systému jejich

méfeni.

V prvni &asti byly definovdny zdkladni pojmy souvisejici s konkurenceschopnosti a byla

popséna problematika méfeni a hodnoceni vykonnosti firem.

Vprici bylo pouZito dostatek literatury, vetné zahraniéni, formdlni strdnka spltiuje

poZadavky na diplomovou préci, droveil prace hodnotim pozitivné.

Ve druh€ &asti byly rozebrany klicové faktory iisp&chu. Metodami pro méfeni konkurenéni
vyhody byly analyzou dotaznikového Setfeni kvantifikovany konkurenéni vyhody a bylo
provedeno vyhodnoceni vysledk. Na zdklad€ zji¥t®ného pak byly stanoveny mo¥né
strategicke cfle se svymi méfitky pro hodnoceni plnéni cilii. PouZité metody pro kvantifikaci
konkuren¢ni vyhody povaZuji za odpovidajici. Nedostatkem je nizky podet respondenti

v dotaznikovych akcich, ktery tim pddem neni pln& vypovidajici.

Préce je ptehlednd, jednotlivé kapitoly na sebe logicky navazuji. Z pohledu vyuZitelnosti pro
praxi by bylo nutné stanovit jednotlivé cile a ndsledné je dlouhodobé sledovat. Z hlediska

diplomové prace viak stanovenych cilii bylo dosaZeno.

PredloZend price odpovidd ndrokiim kladenym na tento typ prdce, proto ji doporuduji

k obhajob¢ a navrhuji klasifikaci velmi dobfe.
Otézky:

Pokud bude zakdzina BB komunikace, jaké byste dala doporudeni pro dal3i komunikaci

pivovaru?
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