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ANOTACE

Bakalafska prace je zaméfena na problematiku proexportni politiky v Ceské republice,
zachycuje vyznam zahrani¢niho obchodu pro ¢eskou ekonomiku a jeho vyvoj v letech
1998-2009. Zvlastni pozornost vénuje exportnim uvérim a roli specializovanych instituci
pii realizaci proexportni politiky, zejména Exportni garan¢ni a pojiStovaci spolecnost a
Ceska exportni banka. Cilem prace je posoudit, jak proexportni politika a zejména exportni
uveéry ovliviuji vyvoj ¢eského exportu.

KLICOVA SLOVA

Zahraniéni obchod, exportni Uvér, statni proexportni politika, Ceskd exportni banka,
Exportni garan¢ni a pojistovaci spole¢nost.

TITLE

Export credits

ANNOTATION

The Bachelor Thesis is focused on the topic of export support in the Czech Republic,
capturing the significance of international trade for the Czech economy and its
development during years 1998-2009. A special attention is given to export credits and to
the role of institutions specializing in export support realization, especially The Export
Guarantee and Insurance Corporation and the Czech Export Bank. The aim of the thesis is
to examine how export support and especially export credits influence the development of
the Czech export.

KEYWORDS

International trade, export credit, the system of state support of export, Czech Export Bank,
The Export Guarantee and Insurance Corporation.
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Uvod

Pozadavky na prosazeni proexportni politiky statu patii v dnesni dob¢ k aktualnim
otazkam a cilim hospodaiské politiky v oblasti zahrani¢niho obchodu. Ceské republika je
vnitrozemskym statem stfedni Evropy s bohatym kulturnim, historickym i pfirodnim
bohatstvim. Poloha zemé je tak velmi vyhodna pro zahrani¢ni obchod, pfesto prosazeni
vzrustajici svétové konkurence.

Podniky, které vyvazeji zbozi a investice nejen ovliviiuji platebni bilanci statu,
vytvareji mnozstvi pracovnich mist, ale jsou také vyznamnym prvkem dynamického

vyvoje ¢eské ekonomiky.

Cestou, jak stat muze t€émto podnikiim pomoci, je uplatiovani vhodné proexportni
politiky, ktera by putsobila na export stimulacné. Tato podpora by méla napomoci
zabezpecit finan¢ni zdroje K financovani vyvozu, zajistit dostatek informaci k snadnéjsimu
proniknuti na trh a udrZeni se na zahraniénim trhu a také jistotu, Ze vyvozce o penézni
prostiedky vloZzené do vyvozu nepiijde. Bakalaiska prace se proto zaméiuje na zahrani¢ni
obchod, zejména export a identifikaci systému statni proexportni podpory, jez vytvaii
klima, které usnadniuje a ulehCuje exportujicim podnikiim proniknout na zahrani¢ni trhy,

poskytovani ivérl na vyvoz a podpora exportu specializovanymi institucemi.

Hlavni cil této bakalaiské prace je jak proexportni politika a zejména exportni
uvéry ovliviuji vyvoj ceského exportu.
V ramci tohoto cile bude ovéfovana hypotéza, Ze vyvoj exportu ve sledovaném

obdobi pozitivné koreluje s vyvojem exportnich uvert.

Mezi dil¢i cile prace patii:

- posouzeni zahrani¢niho obchodu jako faktoru ekonomického ristu, definovani
funkci a rizik zahrani¢niho obchodu, mezinarodni porovnani vyvozu vybranych
zemi stiedni Evropy s vyvozem Ceské republiky,

- struéné charakterizovani ulohy tivéru v ekonomice obecn¢ a zvlasté exportnich

avéry,

-10-



- zhodnoceni role zahranicniho obchodu a posouzeni, zda podpora exportu
odpovida jeho vyznamu pro ¢eskou ekonomiku,

- zachyceni vyvoje objemu exportnich ivért a jaky to ma dopad na ekonomiku,

- popsani funkci, které plni specializované instituce Ceska exportni banka a

Exportni a garan¢ni pojistovaci spolecnost v ramci ¢eské proexportni politiky.

Mezi metody pouzité v praci patii sbér dat, dale analyticka a syntetickd metoda,
komparace a posuzovani vyvoje v ¢asovych fadach, ze statistickych metod je pro verifikaci

hypotézy vyuzita korelacni analyza.

Pii vypracovani byla pouzita Ceska i1 zahranicni odborna literatura, statistiky
Ceského statistického ufadu, informace Ministerstva pramyslu a obchodu, Ministerstva
financi a dal$i databaze, a interni materidly specializovanych instituci, jako jsou napf.

vyro¢ni zpravy.

-11 -



1. Zahrani¢ni obchod jako faktor ekonomického riistu

Zahrani¢ni obchod je historicky nejstar$Si a dosud nejpouzivanéjsi vyznamnou
formou vnéjsich hospodaiskych vztaht. Jeho vliv na hospodatsky rozvoj jednotlivych zemi
se podstatné prohloubil v celém obdobi po 2. svétové valce (v komparaci s mezivaleCnym
vyvojem), Vv poslednich desetiletich pak vyvoj mezinarodniho obchodu patii
K nejdynamictéjsim prvkim vyvoje svétové ekonomiky. Pfitom jde o dynamicky vyvoj
nejen v métitku kvantitativnim, nybrz i z hlediska zmén struktur zahraniéné-obchodnich
tokl jednotlivych zemi i1 celkového mezinarodniho obchodu. V souladu se zavéry teorii
mezinarodniho obchodu klasickych, neoklasickych i novodobych je mozno konstatovat, ze
zahrani¢ni obchod patii v souCasné dobé krozhodujicim faktorim, ovlivilujicim
ekonomicky rist jednotlivych ekonomik, koneckonct, i ekonomiky svétové.

Postaveni zemé& v mezinarodnim obchodé€ je podminéno velikosti zemé¢, vyspéelosti
ekonomiky, ale také jeji otevienosti. Otevienost ekonomiky byva obvykle
charakterizovana pomérem mezi hodnotou vyvozu a hodnotou hrubého domadciho
produktu. Zahrani¢ni obchod mé pro ekonomiku rozvojovych zemi vétsi vyznam nez ve

vyspélych ekonomikach.?

Vliv zahrani¢niho obchodu na ekonomiky zemi ve svétovém méfitku vyrazné
posilil po 2. svétové vélce a v poslednich desetiletich se ve stale vice globalizovaném svéte
(s vetsi propojenosti jednotlivych ekonomik) neustéle zvySuj e.?

Nové piistupy vlady k potiebé proexportni politiky se objevuji zhruba od poloviny
roku 1993, diivodem byly dost uspokojivé vysledky vyvoje zahrani¢niho obchodu ve dvou
letech reformy, pasivni saldo obchodni bilance, pokracovani i zhorSovani vyvoje
komoditni struktury ve prospéch komodit s malym obsahem vloZzené domaci kvalifikované
prace, obtizné postaveni strojirenskych vyvozclt (krize vychodnich trhli, nasycenost
zapadnich trhli a jejich narofnost na parametry, nedostatecnd konkurenceschopnost

Geskych strojirenskych vyvozei v nabizenych Gvérovych podminkach). 4

Zakladatel klasické politické ekonomie Adam Smith se vénoval problematice

mezinarodniho obchodu ve svém dile Pojednéni o podstaté¢ a ptivodu bohatstvi naroda

1 PIchova, B., Zambersky, P., Hamarnehova, I, Tauser, J., Zahrani¢ni ekonomické vztahy Ceské republiky, Praha:
Oeconomica, 2003, strana 5

2Kubi§ta, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ales§ Cengk, 2009, strana 109

3Kubista, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ale§ Cengk, 2009, strana 231

4 Chlumsky, J., Plchova, B., Pick, M., Turek, O., Problémy oevirani Geské ekonomiky, Praha: VSE, 1994, strana 51
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vydaném v roce 1776. Adam Smith byl velkym kritikem merkantilistd, s nimiz ve svém
dile polemizuje. Na rozdil od nich pochopil, Ze obchod neni hra s nulovym souctem a ze
obchod, probihajici na zéklad¢ svobodné viille zucastnénych, je prospésny pro vSechny.
Dokézal také docenit vyznam mezinarodni dé€lby prace jako uspotfadani, které zvySuje
celosvétové bohatstvi.”

Za nejvyznamngj$i Smithlv pfispévek k teorii mezinarodniho obchodu je
povazovana formulace principu absolutnich vyhod. Tato teorie fika, Ze zem¢ by se m¢éla
specializovat na vyrobu téch vyrobkl, které je schopna vyrabét levnéji (s pouzitim
mensiho mnoZzstvi prace) nez ostatni zem¢. Tyto vyrobky bude vyvazet do zemi, kde je
jejich vyroba drazsi, a naopak znich dovazet vyrobky, které jsou tyto zem¢ schopny
vyrobit nejlevnéji.6

Na rozdil od Smitha byl Ricardiv pohled na mezinarodni obchod odlisny.
Vyznamna je jeho teorie komparativnich vyhod. Tato teorie spociva ve sméné zbozi mezi
dvéma zemémi i v pfipad¢ Ze jedna zem¢ ztéto dvojice dokaze vyrdbét veskeré zbozi
s absolutn¢ nizSimi néklady.7

Za zajimavé a dodnes platné je mozno povazovat vyroky dvou zndmych autora.
Simon Kuznets, americky ekonom, tvrdi, Ze ,,zahrani¢ni obchod, jakoz i ostatni pohyby
pfes hranice, jsou ovliviiovany mnoha komplexnimi faktory, v nichZ maji svij podil
technologické zmény, spolecenské invence, ekonomické vyhody, politické revoluce i
riznoroda struktura a vybaveni jednotlivych narod.«®

Dalsi nazor prezentoval naptiklad W. Arthur Lexis, ktery predpoklada, ze rozsah,
v némz se dana zemé podili na mezinarodnim obchod¢, zavisi ¢astecné na jejich zdrojich,

castecné na prekazkach, které klade obchodu do cesty a ¢astecné na stupni jejiho vyvoj e.?

1.1Zahranicni obchod jako projev mezinarodni délby prace

Obecnym smyslem zapojeni zem¢ do mezinarodni délby prace formou zahrani¢né
obchodni smény nedosahovani tispor vynalozené narodni prace neboli napliiovani principu
ekonomie cCasu. Z hlediska projevu ristového efektu, zdvazna struktura provadéné

substituce domaci vyroby a domacich zdrojii je dovozem zbozi ¢i vyuzitim zahrani¢nich

5Kubi§ta, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ale§ Cengk, 2009, strana 15, 16
6Kubi§ta, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ale§ Cengk, 2009, strana 16

"7 Euroekonom [online]. 2011, [cit. 2011-04-03]. Dostupny z http://www.euroekonom.cz/osobnosti-clanky.php?type=jz-
ricardo
8Kuznets, S.: SixLectures on Economic Growth, lllinois: Free Press, 1959, str. 106

% Lewis, W. A., The Theory of Economic Growth, London 1955, strana 340
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zdroji. Jde o takovou strukturu provadéné transformace, kterd vede k usporam vynalozené

prace. Uplatnéni principu ekonomie ¢asu v mezinarodnim méfitku je zdrojem zvySeni

. P . ‘s . 110
tempa rastu nad rozvojové moznosti v ramci izolované narodni ekonomiky.

Ristova funkce zahrani¢niho obchodu souvisi s vytvarenim specializaéniho profilu

ekonomiky, a to zejména v relativné malych ekonomikach, kde struktura domaéci

ekonomiky je vyrazné ovlivnéna exportni vykonnosti a konkuren¢ni schopnosti vyrobki

dané zemé na zahrani¢nich trzich.

1.2 Funkce zahrani¢niho obchodu

Pies objektivné danou riiznou intenzitu zahrani¢niho obchodu riznych typli ekonomik

1ze charakterizovat obecné platné funkce zahrani¢niho obchodu v ekonomice:™

funkce transformacni — feSeni problému nekomplexni surovinové a palivové baze,
omezeni dané klimatickymi podminkami a jinymi faktory pfirodnimi,

faktor oviiviiujici vnitini rovnovahu v oteviené ekonomice,

faktor oviiviiujici ekonomicky rist,

za urcitych podminek se projevuje jako bariéra ekonomického rustu,

transmisni funkce - Zahranicné obchodni sména, tzn. pohyb zbozi pies hranice stath
obéma sméry, se krom¢ piisobeni na vnitini ekonomickou rovnovahu projevuje i
jako faktor zvySovani konkurenceschopnosti ekonomik jiz tim, Ze prostfednictvim
pohybu zbozi do importni zem¢ informace o nové kvalité, novych parametrech,
novych technologiich, novych know-how. Tato transmise kritérii a stimuli
z vnéjsiho prostfedi do domaci ekonomiky patii k velmi dilezitym a dynamickym
formam vlivu zahrani¢niho obchodu na ekonomicky rust,

zahranicni obchod jako zprostiedkovatel mezinarodni specializace - zékladni
projev rustové funkce zahrani¢niho obchodu spociva ve vlivu zahrani¢niho
obchodu na vytvareni efektivniho specializa¢niho profilu ekonomiky, tzn. takového

profilu, ktery generuje Gspory narodni prace. 12

0 pichova, B., Zambersky, P., Hamarnehova, I, Tauser, J., Zahraniéni ekonomické vztahy Ceské republiky, Praha:
Oeconomica, 2003, strana 6

11Kubi§ta, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ales Cenék, 2009, strana 232

12 Kubista, V. a kolektiv, Mezinarodn{ ekonomické vztahy, Plzei: Ales Cengk, 2009, strana 234
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1.3Rizika zahrani¢niho obchodu

.. o — 13
Typy rizik souvisejicich se zahranicnim obchodem:

e Rizika vys§i moci - jsou to rizika nahodna, kterym se nelze vyhnout. Patfi mezi né

napiiklad pfirodni katastrofy, ozbrojené konflikty a valky, stavky, socidlni
nepokoje apod.

e Rizika vyrobni - vyrobce neni schopen splnit podminky kontraktu, odbératel zrusi

¢1 zméni objednavku tak, Ze ji vyrobce nedokaze realizovat.

e Rizika uv€rova — odbeératel je v platebni neschopnosti nebo neni schopen ¢i ochoten

uhradit kupni cenu.

e Rizika obchodné-politickd — Vv zemich dovozce ¢i vyvozce dojde k takovym

zméndm, napt. celnim, dafiovym, dovoznim, zméndm v normach atd., které obchod
zté¢zuji, zdrazuji nebo ho dokonce znemozni.

e Rizika komer¢ni — odbératel odmitne pievzit zbozi nebo za néj zaplatit domluvenou

cenu.

e Rizika kurzovni — zde je riziko kurzovych ztrat — napt. dnes dohodneme obchod pfti

ur¢itém kurzu, ale za par tydnt, pfi dodavce bude kurz jiny. Existuje zajisténi proti
kurzovym riziktim.

e Riziko jazykovych bariér — zde plati, ze chcete-li exportovat, je dobré zvladat

odpovidajici obchodni jazyk.

e Rizika pravni — mezi rizika pravni patii znalost mezinarodniho prava, znalost prav
vzemi obchodniho partnera, existence mezinirodnich dohod mezi Ceskou
republikou a danou zemi. Vzdy je tieba obchodovat na zakladé pisemnych
dokument.

e Rizika marketingovd — zde musime mit dostatek informaci minimalné o tfech

subjektech:
» zakaznikovi (jeho potieby, nakupni chovani)
» konkurenci (jeji vyrobky, ceny, propagace, systém prodeje)

» spolecnosti (danové podminky, certifikace, kontrola vyrobkii)

' Business Info [online]. 2011, [cit. 2011-04-04]. Dostupny z http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/statni-podpora-
exportu/podminky-pro-realizaci-exportu-a-jeho/1000485/14080/
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e Rizika manazerskd — zde musime najit spravné spolupracovniky a poradce

(tlumo¢niky, pravniky, finan¢ni a marketingové poradce) a musime se rozhodnout,

zda zalozit pobo¢ky v zemi vyvozu nebo nikoliv.

1.4 Proexportni dimenze hospodarské politiky ve vyspélych trznich
ekonomikach

Vyvozni strategie vyspélych trznich ekonomik jsou nedilnou soucésti jejich celkovych
hospodarskych strategii. Proexportni orientace je zejména vyrazna u relativné malych
ekonomik, kde je zapojeni do zahrani¢niho obchodu intenzivni, ve vSech ptipadech vSak
plati, Ze zajem statu o vysledky exportu objektivné souvisi se statnim zdjmem o vyvoj
platebni bilance, jakoZto formélnim vyjddfenim stavu a vyvoje vn&j$i ekonomické
rovnovahy. Vlastni exportni politiku je nutno povazovat za dopliujici nastroj statni
hospodatské politiky, ktera slouzi ptfedevsim k dokonalejSimu poznani potieb zahrani¢nich
odbytist’, k usnadnéni ptistupu na trhy vyvozniho zajmu a k ¢astecnému (nikdy ne zcela
plnému) kryti zvySenych rizik, vyplyvajicich z vyvoznich obchodi. Systémy statnich
podpor exportu neprosly ve vyspélych trznich ekonomikach stejnym vyvojem, coz se
odraZzi ve znacn€ rozdilném jak instituciondlnim uspotadani, tak i1 v celkové urovni a
podminkach pfistupti kK vy¢lenénym vefejnym zdrojim. Pro vSechny je vSak v soucasnosti
charakteristicky vysoky stupenn komplexnosti poskytovanych sluZzeb umoziujicich
zainteresovanym tuzemskym firmdm za stanovenych pravidel vyuzivat pomoci statu
v kazdé fazi vyvozu. Tato spolecna zasada spolu se snahou o maximalni zohlednéni
konkrétnich specifickych podminek a potfeb svych ekonomik vyustuji do casto velmi
rozdilnych provadécich forem vyvoznich podpor. Urovni, respektive propracovanosti
souboru nastrojli, metod a technik statni podpory vyvozniho podnikani je ve vyspélych
trznich ekonomikach vSeobecné¢ piikladan velky vyznam z hlediska konkuren¢ni
schopnosti tuzemskych podnikii na zahrani¢nich trzich.**

Strategie hospodaiskych politik vyspélych trznich ekonomik se od druhé poloviny 80.
let zaCala stdle silngji vyznaCovat omezovanim ndstroji piimé statni regulace a
rozsifovanim prostoru pro pusobeni trznich sil. Vétsina vyspélych trznich ekonomik zacala
shizovat statni vydaje na financovani vyvoznich transakci i na dalsi druhy pfimych podpor

vyvoznimu podnikdni. Usporné opatieni vedla ke sniZzeni aparatu vladnoucich instituci pro

14 Chlumsky, J., Plchova, B., Pick, M., Turek, O., Problémy otevirani &eské ekonomiky, Praha: VSE, 2003, strana 61
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podporu vyvozu, zptisnéni podminek pro vyuZzivani vyvoznich programii a zvySeni

ucastnickych poplatkii podnikii ve sméru zajisténi vétsi miry kryti naklada.

Zakladni rysy sou¢asné proexportni politiky EU:P

podporuje  védeckotechnicky rozvoj vcéetné vyrazné stimulace priorit
prislusného obdobi,

je politikou regionalni,

podporuje formovani uréitych ekonomickych struktur, a to nejen ve smyslu
pozitivnim (v souladu s prioritami uplatnéni védy a techniky v ekonomice), ale
1 ve smyslu utlumu neperspektivnich odvétvi ¢1 obort,

velka pozornost je vénovana malym podnikdm, které jsou nositeli adaptability a
movaci,

zvysené Usili o efektivnéjsi vyuziti statnich prostiedkil, vyclenénych na politiku
podpor véetné podpory vyvozniho podnikani. Tlak na u¢innost statnich podpor
nachazi odraz v selektivité podpor, ale i v narocich ze strany platicich ucastniki

(¢i uzivatelt podptrné politiky) na kvalitu poskytovanych sluzeb ¢i podpor.

Pouzivané néstroje a opatieni proexportni politiky lze ¢lenit zhruba do

nasledujicich skupin:l

6

e finanéni pomoc pro vyrobce — kromé pojiStovani obchodnich a
politickych rizik se nabizeji dalS§i druhy pojistného kryti, resp. zaruk
v souvislosti s vyvozem, jako napi. pojisténi sménnych kurzd a investic
tuzemskych podnikli v zahranic¢i, zaruky za nabidku, platby pfedem, plnéni
smlouvy a rucent,

e technickd pomoc — jde o pomoc pfi feSeni ¢i zajiStovani takovych kol
jako jsou napft. ziskdvani informaci o zahrani¢nich ptedpisech, norméch,
technickych pozadavcich, zajistovani odbornych technickych ptedpoklada,
pomoc pii budovani prodejni sité a vytvareni obchodnich a priimyslovych

stiedisek v zahranici apod.,

15Plchova’l, B., Dopady zmén Vv zahrani¢néobchodni politice na ¢eskou ekonomiku po nasem vstupu do EU.
[online]. 2011, [cit. 2011-02-14]. Dostupny z www.vse.cz/polek/download.php?jnl=aop&pdf=264.pdf

16Plchovzi, B., Dopady zmén v zahrani¢néobchodni politice na ¢eskou ekonomiku po naSem vstupu do EU. [online].
2011, [cit. 2011-02-14]. Dostupny z www.vse.cz/polek/download.php?jnl=aop&pdf=264.pdf
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e informacni a poradenské sluzby pro exportéry — K Siroce pouzivanym
formam statni podpory exportu patii pomoc pii zajistovani trvalého piisunu
informaci ze zahrani¢nich trhii a poskytovani poradenskych sluzeb. Vyznam
a podil této formy proexportni politiky, ma vyrazné rostouci trend, souvisi
s pozadavky na rust konkuren¢ni schopnosti doméacich vyrobct.,

e vychova pracovnikii pro zahrani¢néobchodni ¢innost,

e ocenovani nejvykonnéjSich exportéra — zde je diraz kladeny na vytvareni
celkového proexportniho klimatu. Mezi hlavni kritéria pfi hodnoceni
exportnich vysledkl patii exportni schopnost (vyjadiena zpravidla podilem
vyvozu na celkovém obratu podniku), dynamika rastu vyvoznich piijmu,

vysledky z pronikéni na nové vyvozni trhy,

Kromé¢ uvedeného jesté mizeme uvést:

podpora exportnich Gvéru — jsou rizné druhy, napi. podpora dodavatelskych a
odbératelskych uvért,, uvérii na investice, na vyrobu pro vyvoz, zaruky a odkup
pohledavek

institucionalni podpora napf. poskytovatelé (Ceska exportni banka), zajistovatelé
(Exportni garanéni a pojiStovaci spolecnost) a vytvafeni Ucelovych partnerstvi

(komer¢ni banka)
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2. Uvér V trzni ekonomice

Uvér obecné je formou dolasného postoupeni penéznich prostiedki (ptjcka)
veétitelem, na principu navratnosti, dluznikovi, ktery je ochoten za tuto pujcku po uplynuti
nebo v priabéhu doby splatnosti zaplatit urity trok.

Poskytovani uvéru patii mezi zékladni ¢innosti bank. Je to hlavni slozka jejich
aktiv, ktera jim zajistuje piijmy. Uvéry lze podminit (tj. u¢elové uvéry), a to pofizenim

konkrétni véci, nebo vyuzitim urcité sluzby (hypotecni uvéry).

Urokem se rozumi odména za puijéeni penéznich prostiedkii véfitele dluznikovi. Ve
vétSiné pripadl je urokem penézni Castka. Hodnota uroku se muze liSit v zavislosti na
délce trvani uvéru nebo na jeho vysi. Velikost uroku se vyjadiuje pomoci pojmu urokova
mira. Pij¢ovani penéz je v podstaté pfesun financnich prostfedkl od subjektl, ktery je
nema moznost zhodnotit a v dohledné¢ dob& je nepotiebuje, k subjektu, ktery je umi
zhodnotit, ale nema prosttedky. Pro ekonomiku je poskytovani Gvért zasadni a velice
dilezité, protoZe ptfesouva penize, které by se nevyuzily k subjektlim, které je dokaZou

i o, 1. ;17
zhodnotit. Ekonomika tim roste a ziskava na sile.

Podminky uvérovych smiuv v CR
Podle zdkona ¢. 513/1991 Sb., obchodniho zakoniku musi byt sepsdna smlouva o
uvéru. Touto smlouvou se véfitel zavazuje, ze na pozadani dluznika poskytne v jeho

prospéch penézni prostiedky do urcité Castky, a dluznik se zavazuje poskytnuté penézni

prostiedky vratit a zaplatit Groky.™®

Prvky avérové smlouvy pro bankovni uvéry:

a) Castka Gvéru — je uréena na zakladé analyzy podnikatelskych Gvérovych potieb a
schopnosti splacet uvéer. Urcuje se zde zplisob poskytovani uvéru. Splaceni se déla
periodicky ve stejnych splatkach, miize se stanovit i vétSi ¢astka na konci doby
splatnosti bankovniho uvéru.

b) Pozadavky zabezpe€eni bankovnich Gvérti — je nezbytné zajistit terminované ucty,

aby byla pfenesena ¢ast uveérového rizika na tieti osobu. Pii malych uvérech mutze

Y7 Urok [online]. 2011 [cit. 2011-03-07]. Dostupny z www.uroky.com
'8 Zakon &. 513/1991 Sb., obchodni zakonik
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jit o osobni zaruky, zdlohy nemovitosti apod. U vétSich avért zaruky cennych
papira.

c) Pravni zpusobilost a dalsi piedpoklady klienta pro bankovni uvéry — pfi
poskytovani uvéru bance zadvisi na pravdivych finan¢nich vykazech, které déla
Klient a poskytuje jejich bance.

d) Ucast banky na zisku, déichodu, pfijmu klienta — znamena moznost podilu banky na
zisku a dichodu firmy jako dodatek k urokové mifte.

e) Kladné podminky — ptedpokladaji splnéni urcitych predpokladti automaticky nebo
na zadost banky. Jejich ukolem je, aby se banka zajistila informacemi o klientovi,
7e jeho finanéni podminky ziistanou nezménény po celou dobu trvani Gvéru.

f) Negativni podminky — pfedstavuji zavazek klienta, ze urcité ¢innosti nebude délat,
nebo je bude délat jen s pisemnym souhlasem banky, napt. neplatit bankovni avér.

g) Podminky pfi neplnéni zavazkl — stanovi se zde podminky pravniho vyrovnani pii

" TR 19
nesplnéni podminek uveérové smlouvy.

2.1Uvérovani vyvozu

CR jako ¢lenska zem& WTO dodrzuje zavazek o vyvoznich subvencich v ramci
Dohody o subvencich a vyrovnavacich opatienich, ktery zakazuje vyvozni uvéry
poskytnuté vladami nebo zvlastnimi institucemi pfi sazbach nizSich nez jsou ty, které musi
skutecné platit za takto ziskané prostfedky. Zakazané jsou i jimi provedené platby za
vSechny nebo ¢ast ndkladi vynalozenych vozci nebo finanénimi institucemi pro ziskani
uvértu. Tato dohoda ale zaroven obsahuje klauzuli, Ze za zakdzanou subvenci neni
povazovana uvérova praxe v souladu s mnohostrannym ujednanim z dubna 1978, které se
tyké staitem podporovanych vyvoznich avéri. Podminky obvyklé pro staitem podporované
financovani vyvozu, k jejichZ dodrzovani se CR zavazala, jsou zakotveny v tzv. Konsensu
OECD (z4kladni ustanoveni Konsensu OECD jsou uvedeny v pfiloze ¢ 1). CR je tak
zvanym participantem Konsensu prostiednictvim svého ¢&lenstvi v EU. Ceska exportni
banka vhodné dopliluje domdci komeréni bankovni soustavu o sluzby poskytované
domécim vyvozctim, které souviseji s poskytovanim financovani vyvoznich transakci
Vv oblasti stfednédobého a dlouhodobého financovani, jejichz splaceni dluznikem muze

Y .. , v s ’ 20
prinaset rizika neakceptovatelna pro komeréni bankovni sektor.

' Bankovni avér [online]. 2010 [cit. 2011-03-07]. Dostupny z http://bankovniuvery.info/nalezitosti-pro-bankovni-uver/
20 Svatog, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 123
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Nejvyznamnéj§i soucdst vyvozniho financovani se zapojenim statnich zdroj
vyspélych trznich ekonomik tvoti zvyhodnéné pteklenovaci uvery poskytované na obdobi
mezi vznikem a splatnosti zahrani¢ni pohledavky, které vyvazejicim podnikiim umoznuji
predkladat nabidky konkurenc¢né zpisobilé rovnéz v oblasti uvérovych a trokovych
podminek.

Hlavnim cilem Dohody OECD je vytvofit ramec pro koordinaci na trhu Ctyf
vyvoznich Gvért a tim predejit vyraznému naruseni konkurenc¢nich podminek. Smlouva
byla v pribéhu let n€kolikrat revidovdna a byly v ni zakotveny tfi zékladni principy

v oblasti obchodniho financovani:*

* princip nastoleni discipliny - vychazi ze stanoveni limitli pro poskytovani tverd,

* princip automatiky - stanovuje automatické piizptisobeni stanovenych podminek
pro poskytovani aveéra zméndm na domacich kapitalovych trzich a zménam mezinarodnich
devizovych kurzi,

» princip transparentnosti - vychazi z povinnosti poskytovat informace o

uveérovych podminkach v jednotlivych zemich i u jednotlivych obchodnich piipada.

Tato dohoda se stala jednim z nejCastéji pouzivanych ndstrojii statni podpory

vyvozu mezi ¢lenskymi staty OECD.

Kromé& exportnich Gvérii ze statnich prostfedkti mohou ziskat exportéii uvéry ze
zdroju soukromych pii kombinaci se statni zarukou za uvér. Komercni banky provadéji
napft. pro vyvozce odkup vyvoznich smének na zakladg:

* statni zaruky (pojistky)

* moZného refinancovani piislusné komeréni banky a ustfedni nebo jiné zmocnéné
statni banky

 urokovych prispévku, které ziskaly komercni banky z vetejnych prostiedkl, na

zvyhodnéné vyvozni financovani.

21Plchové, B., Dopady zmén v zahraniénéobchodni politice na ¢eskou ekonomiku po nasem vstupu do EU. [online].
2011, [cit. 2011-02-14]. Dostupny z www.vse.cz/polek/download.php?jnl=aop&pdf=264.pdf
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Podle novinového ¢lanku uvedeného v Mladé Fronté dnes,22 ,Exportni banka a
pojistovna EGAP chystaji novinky na podporu vyvozct®, ziskat vér by mélo byt snazsi a
rychlejsi. PfedevSim by se mél urychlit cely proces Zadosti. Na zajiSténi penéz pro vyvoz
cementarny, elektrarny nebo jiného investi¢niho celku do byvalého vychodniho bloku ¢i
Latinské Ameriky by mohla v blizké budoucnosti stacit jen polovina ¢asu, v tomto obdobi

je na to potieba nékolik mésici az dva roky.

22 Uvér na vyvoz bude rychlejsi. Mlada Fronta DNES, ze dne 18. fijna 2010
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3. Podpora exportu v CR po roce 1991

Exportni uvér slouzi k tomu, aby Cesky vyvozce mohl zafinancovat vyrobu zbozi
pro zajemce ze zahraniCi. V tendru na zakazku navic zvitézi jen ten, kdo nabidne nejlepsi
podminky. Banka, ktera uvér ¢eskému exportérovi poskytuje, provétuje, jestli dovozce
bude schopen zaplatit, ale ¢asto pozaduje i zaruku od statni exportni pojistovny. EGAP se
od komerc¢nich uvérovych pojistoven lisi tim, Ze je ochotna se zarucit za Gvery delsi nez
dva roky, a navic pojistuje teritorialni rizika. Tieba, Ze odbératel nezaplati, protoze v jeho
zemi nastane politicky prevrat nebo se zhrouti tamni hospodafstvi. S témito riziky se navic
pocitd vyhradné v rizikovéjSich zemich mimo zemé zapadni Evropy, USA ¢i Australii.?®

Vzhledem K typu ekonomiky Ceské republiky, to je ekonomiky relativné malé
s relativné vysokou mirou rozvoje, lze teoreticky pifedpokladat vysokou intenzitu
zahrani¢niho obchodu pfedev§im z divodi vysokych néarokid na jeho transformacni
pusobeni (nekomplexni vybavenost surovinami, palivy, limitujici rozmér vnitiniho trhu,
pracovnich sil, atd.). Zahrani¢ni obchod je v Ceské ekonomice jednim z dominantnich
faktorti dosahovani vnitini ekonomické rovnovéhy.24

Ceskoslovenska ekonomika byla v minulosti nedostateéné oteviend va¢i vnéj§imu
prostiedi a vyvojové tendence miry otevienosti ukazovaly na zpomalovani tohoto procesu
(posuzovano v mezinarodni komparaci se srovnatelnymi ekonomikami). S transformaci
ceské ekonomiky od centrdlné planované na ekonomiku trzni dochézi k pozitivnim vliviim

na dynamizaci zahrani¢niho obchodu.

2Uvér na vyvoz bude rychlejsi. Mladd Fronta DNES, ze dne 18. Hjna 2010
2 pichova, B., Zambersk}'/, P., Hamarnehova, 1., Tauser, J., Zahrani¢ni ekonomické vztahy Ceské republiky, Praha:
Oeconomica, 2005, strana 14
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Tabulka 1 — Zahrani¢ni obchod Ceské republiky v letech 1989 - 2008

Obrat Vyvoz Dovoz Bilance Y Zméf’la proti Kryti

Rok predchozimu roku v % Idovozu
v mld. K¢ vyvoz dovoz vyvo;em v

1989 427,5 216,5 211,0 5,5 . . 102,6
1990 448,0 2141 233,9 -19,8 -1,1 10,9 91,5
1991 442,4 233,6 208,8 24,8 9,1 -10,8 111,9
1992 541,5 248,1 293,4 -45,3 6,2 40,5 84,6
1993 847,7 421,6 426,1 -4,5 69,9 45,2 98,9
1994 957,2 458,8 498,4 -39,4 8,8 17,0 92,1
1995 1231,9 566,2 665,7 -99,5 23,4 33,6 85,0
1996 1356,3 601,7 754,6 -153,0 6,3 13,3 79,7
1997 1569,0 709,3 859,7 -150,4 17,9 13,9 82,5
1998 1748,7 834,2 914,5 -80,3 17,6 6,4 91,2
1999 1882,0 908,8 973,2 -64,4 8,9 6,4 93,4
2000 2363,0 11211 1241,9 -120,8 23,4 27,6 90,3
2001 2 653,7 1268,1 1385,6 -117,0 13,1 11,6 91,5
2002 2 580,6 1254,9 1325,7 -70,8 -1,2 -4,3 94,7
2003 2811,6 1370,9 1440,7 -69,8 9,3 8,7 95,2
2004 3471,8 1722,7 1749,1 -26,4 25,7 21,4 98,5
2005 3698,6 1 868,6 1830,0 38,6 8,5 4,6 102,1
2006 4249,4 2144,6 2104,8 39,8 14,8 15,0 101,9
2007 4870,5 2479,2 2391,3 87,9 15,6 13,6 103,7
2008 4 880,2 2473,7 2 406,5 67,2 -0,2 0,6 102,8

Zdroj: Cesky statisticky urad [online]. 2011, [cit. 2011-03-15]. Dostupny
z http://czso.cz/csulredakce.nsf/i/cr_od_roku_1989#06

V tabulce ¢. 1 lze vidét, Ze od roku 1989 se obrat, vyvoz i dovoz kazdym rokem
zvySuje. Zména oproti pfedchozimu roku, kterd je v tabulce zaznamenana v %, je az na par
vyjimek v kladnych procentualnich hodnotach. Dovoz je v kazdém roce kryt vyvozem,
Vv jistych letech se hodnoty vySplhaly az nad sto procent.

Na zadatku systémovych zmén v Ceskoslovensku byla zfetelnd pocitovana absence
specializovanych informaénich sluzeb pro exportéry, zejména pak u novych subjektl

exportniho podnikdni. Urcitym vyplnénim této informacni mezery je v souCasné dobé
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¢innost instituce CzechTrade (fungujici pfi Ministerstvu prumyslu a obchodu) — tato

K dalS§imu vyplnovani informacni mezery pro exportéry by méla pfispét 1 ¢innost
eskych center v zahraniéi, zejména v hlavnich partnerskych zemich Ceské republiky. Tyto
centra zaklada Ministerstvo zahrani¢nich véci od roku 1994. Cinnost téchto center by méla
byt pomoci Ceskym zastupitelskym ufadim v pifislusné zemi v oblastech kultury,

, . . , . 2
cestovniho ruchu, ekonomiky a podnikového servisu. 6

Pipojenim k Evropské unii se Ceska republika stala soudasti celni unie a viéi tietim
zemim uplatiiuje spole€nou obchodni politiku EU. Tato politika spada do vyluéné
kompetence Spoledenstvi, a proto ke stejnému datu CR ztratila svoji suverenitu pii tvorbé
obchodni politiky, podili se na formovani spole¢né obchodni politiky EU a v souladu se
zakladajicimi smlouvami:

e pfenesla ¢ast zdkonodarné iniciativy vlady na Evropskou komisi a zdkonodarné

rozhodovaci pravomoci z parlamentu na Radu EU a Evropsky parlament,

e pfevzala a provadi komunitarni obchodné politické pravni ptedpisy a ukoncila
platnost vSech relevantnich narodnich pravnich predpisa,

e stala se smluvni stranou mezinarodnich dohod uzavienych ES se tfetimi zemémi a
ukon¢ila aplikaci dohod s ES a jakychkoli dal§ich mezinarodnich dohod se tietimi
staty, které nejsou kompatibilni se ¢lenstvim v EU,

e zachovala si své ¢lenstvi ve WTO, ale respektuje skutecnost, ze ¢lenem WTO je

soucasné s ¢lenskymi staty EU téz ES.

3.1. Intenzita zahrani¢niho obchodu Ceské republiky

Ceska ekonomika, svym typem relativné mald ekonomika s vysokou mirou
primyslového rozvoje, vyvolavad potifebu relativné vysoké funkéni otevienosti viici
N - o4 27
vnéjsimu ekonomickému prostiedi.

Pii hledani odpovédi na otazku, zda intenzita zahraniéniho obchodu Ceské republiky

vvvvvv

25Plehova'l, B., Dopady zmén v zahrani¢n€obchodni politice na ¢eskou ekonomiku po naSem vstupu do EU. [online].
2011, [cit. 2011-02-14]. Dostupny z www.vse.cz/polek/download.php?jnl=aop&pdf=264.pdf

2®pIchova, B., Dopady zmén v zahrani¢néobchodni politice na ¢eskou ekonomiku po nasem vstupu do EU. [online].
2011, [cit. 2011-02-14]. Dostupny z www.vse.cz/polek/download.php?jnl=aop&pdf=264.pdf

2" Kubista, V. a kolektiv, Mezinarodni ekonomické vztahy, Plzen: Ales Cenék, 2009, strana 240
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V mezinarodnim méfitku, lze pouzit mezinarodné¢ sledované indikdtory intenzity
zahrani¢niho obchodu, mezi néz patii nasledujici:
e podil vyvozu na hrubém domécim produktu,

e objem vyvozu v konvertibilni mén¢ (EUR, USD, apod.) na jednoho obyvatele.28

Navazujici ¢ast prace vénuje pozornost zahrani¢nimu obchodu se sluzbami.

Graf 1 - Vyvoj zahrani¢niho obchodu sluzbami v CR v letech 2001 — 2007 (v mil. CZK)
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Zdroj: Ministerstvo primyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny
z http://www.mpo.cz/dokument49878.html

Na ose X jsou zobrazeny jednotliva l1éta od roku 2001 do roku 2007 a na ose y jsou
zobrazeny hodnoty v obchodé-sluzbami v mil. CZK.

Z grafu je patrné, ze objem obchodu sluzbami v letech 2001 — 2003 klesal, od roku
2004 je jiz zaznamendna pozitivni riistova tendence. Tento trend je spole¢ny jak pro export
tak import sluzeb.

V celkovém métitku zaujala CR v roce 2007 37. misto v exportu sluzeb, pfi¢emz

podil CR na celosvétovém exportu sluzeb byl 0,4 %.

B pichova, B., Zambersky, P., Hamarnehova, 1., Tauser, J., Zahrani¢ni ekonomické vztahy Ceské republiky, Praha:
Oeconomica, 2005, strana 14
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Graf 2 - Vyvoj exportu sluzeb v CR V teritoridlnim &lenéni v letech 2001 — 2007
(v mil. CZK)
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Zdroj: Ministerstvo priimyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny
z http://lwww.mpo.cz/dokument49878.html

Z grafu je patrné, Ze teritorialni struktura exportu sluzeb v CR v letech 2001 — 2007
je pomérné stabilni s jednoznacnou tendenci nartstu exportu sluzeb do evropskych zemi,

zejména po vstupu do EU.

Graf 3 — Presny podil jednotlivych teritorialnich skupin zemi na celkovém exportu sluzeb
CR v roce 2007
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Zdroj: Ministerstvo priimyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny
z http://www.mpo.cz/dokument49878.html
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Nejvétsi podil exportu sluzeb z CR pfipada tedy na zemé EU, a to 80 %. Do
ostatnich evropskych zemi je exportovano 11 % z celkové hodnoty sluzeb, nasleduje

Amerika se 6 % a Asie se 3 %. Podil Afriky a Australie je t¢émét nulovy.

Graf 4 - Teritorialni struktura exportu zbozi v roce 2007
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Zdroj: Ministerstvo priimyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny
z http://lwww.mpo.cz/dokument49878.html

Pokud oba grafy srovname, vidime, ze teritoridlni struktura exportu zbozi je
pfiblizné stejnd jako teritoridlni struktura exportu sluzeb. Prevazna ¢ast exportu zboZi i

sluzeb je smérovana do zemi EU.

Rozklad ristu HDP

Hruby domaci produkt je penéznim vyjadfenim celkové hodnoty statkli a sluzeb
nové vytvofenych v daném obdobi na ur¢itém uzemi. PouZiva se pro stanoveni vykonnosti
ekonomiky.”

Cisty export je rozdil mezi exportem a importem. Déle se musi odeéist platby za
vyrobky a sluzby dovezené ze zahranic¢i, protoZze nebyly vytvofeny v domaci ekonomice
(tzn. import a musi se priCist platby za exportované vyrobky a sluzby, které byly vyrobeny

v domaci ekonomice, ale nebyly zde spotiebovany.

2 Cesky statisticky ufad [online]. 2011, [cit. 2011-03-15]. Dostupny z
http://www.czso.cz/csu/redakce.nsf/i/hruby_domaci_produkt_(hdp)
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Graf 5 - Rozklad ristu hrubého domaciho produktu
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3.2Porovnani vyvoje vyvozu Ceské republiky s vybranymi zemémi

Cilem této analyzy je zmapovat selektivni dopady globalniho hospodaiského
zpomaleni na vyvoz, dovoz, obchodni bilanci a konkurenceschopnost vybranych ¢lenskych
zemi EU (CR, Mad’arska, Polska, Slovenska, Slovinska).

V roce 2007 se podafilo vyznamné vylepSit bilanci zahrani¢niho obchodu® CR,
Madarsku a Slovensku. Mad’arsko zaznamenalo poprvé kladnou obchodni bilanci®!. CR si
1 nadéle udrzovala velmi piiznivou obchodni bilanci, nejlepsi ze sledovanych zemi. Rok
2009 se projevil ve sledovanych zemich vesmés pozitivné — u nékterych z nich se snizily
schodky, u jinych jako naptiklad Mad’arska nebo CR se opét objevil piebytek vyvozu nad

vrow

dovozem. Detailngjsi Ctvrtletni pohled poskytuje dodate¢nou informaci v tom smyslu, Ze

224

jeji prebytek snizil na ,,pouhych® 411,9 mil. EUR. V dal$im obdobi se jiz ptebytek bilance

. 32
zvysSoval.

30 s - . PR I . P
Bilance zahrani¢niho obchodu je penézni vyjadieni ekonomickych transakci mezi uréitou zemi a jejimi zahraniénimi
partnery za urcité obdobi. Zahrnuje export a import sluzeb a zbofi, ptichozi i odchozi zahrani¢ni investice, dary a pfesuny

finan¢nich prostredki.

*! Obchodni bilance je rozdil mezi vyvozem a dovozem zbozi mezi domaci ekonomikou a zahrani¢im.
32Cesky statisticky fad [online]. 2011, [cit. 2011-02-15]. Dostupny z http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/statistiky-
zahranicniho-obchodu/porovnani-vyvoje-vyvozu-cr/1000453/56814/
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Graf 6 — Obchodni bilance celkem — CR, Polsko, Slovensko, Slovinsko, Mad’arsko

Graf 7 — Obchodni bilance celkem — CR, Slovinsko, Slovensko
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Empirické analyzy ve svétovém meéfitku v delSim c¢asovém horizontu dochdzeji
k zavérim, ze existuji urCité obecné tendence v mife zapojeni jednotlivych zemi do
mezinarodni de€lby prace v zavislosti na typu ekonomiky. Tyto tendence lze
charakterizovat nasledujicimi korela¢nimi Vztahy:33

a) negativni korelace mezi ekonomickym rozmérem a mirou otevienosti, tzn. ¢im
je ekonomika vétsi, tim je jeji primérné relativni zapojeni do mezinarodni

délby prace mensi, opacény zavér pak plati pro ekonomiky malé,
b) pozitivni korelace mezi ekonomickou vyspélosti zemé a jejim stupném zapojeni
do mezinarodni dé€lby prace, tzn. ¢im je ekonomika vyspélejsi, tim pfi
srovnatelném ekonomickém rozméru je zapojena do mezinarodni délby prace

intenzivnéji neZ ekonomika s niz§im stupném ekonomické vyspélosti.

33Plchové, B., Zambersky, P., Hamarnehova, 1., Tauser, J., Zahraniéni ekonomické vztahy Ceské republiky, Praha:
Oeconomica, 2005, strana 14
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Hlavni obchodni partne¥i CR
Graf 8 — Objem sluzeb exportovanych z CR

Zde je uvedeno 30 zemi, do nichz byl z Ceské republiky exportovan nejvétsi objem sluzeb.
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Zdroj: Ministerstvo primyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny
Z http://lwww.mpo.cz/dokument49878.html

Z grafu vyplyva, Ze nejvyznamngj§im exportnim partnerem CR je jednoznaéné
Némecko, jehoZ postaveni je dominantni jak v exportu, tak v importu sluzeb. Na druhém

misté je dle objemu exportu Slovensko a na tfetim Velka Britanie.
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3.3 Exportni strategie Ceské republiky

K cilim exportni strategie Ceské republiky patii predeviim ziskat vice piileZitosti pro
podnikatele a umoznit jim proniknout na zahrani¢ni trhy a poskytovat G¢inné podpory
S dirazem na efektivitu sluzeb. Dal§im dilezitym faktorem je rozvoj kvality sluzeb a jejich

zlepSovani. Nezbytné je rovnéz ziskat dostatek informovanych klientli ptipravenych

k exportu.

Obrazek 1 — Cile a projekty exportni strategie

Prosadit Ceskou republiku
ve svété prostifednictvim obchodu a investic

. Vice pfilezitosti pro podnikatele Stat

1. Usnadnovani o . 3.Budovani

. 2. Pasobeni na o +
podminek Kligovvch trzich kvalitni znacky

obchodu vy CR ve svété

ll. Poskytovat profesionalni a Géinnou podporu  Klient

4. Uginna S 6. Zvyseni 7. Rozvoj

. 5. Zvy$eni fimveh i ti . .
asistence pro VIvozU slueb primych investic vyvoznich

exportéry y a akvizic do alianci
zahraniéi

1. Zlep$it a rozvijet kvalitu sluzeb Procesy

8. Novy systém 9. Zakaznické
sluzeb statu pro centrum pro
export export

IV. Zvysit kapacity pro export Zdroje

11. RozSireni
finanénich
sluzeb pro éesky
export

10. Sit’' pro
export

12. Exportni
akademie

Zdroj: Exportni garanéni a poji§tovaci spole¢nost [online]. 2011, [cit. 2011-03-24]. Dostupny z
http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/exportni-strategie-cr-2006-2010/soustava-cilu-exportni-strategie/1001404/37891/
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Nezbytné je rozvijet kvalitu soucasnych sluzeb. Jde o zlepSovani procest, transparentni
vyhodnocovani a méteni dopadu sluzeb na schopnost podnikatelii exportovat. Dulezité je
zvySeni komfortu obsluhy klientii, zjednoduSeni a zptehlednéni nabidky sluzeb, zvySeni
informovanosti o sluzbach statu. Podstatné je také zavadéni manazerskych zplisobti fizeni.

Dalsim cilem je zvySovat kapacity pro export. Je nezbytné mit dostatek klientl
(exportér) ptipravenych k exportu a informovanych o piileZitostech, a nasledné pfi

. . ’ s . . o ror cev w7 34
realizaci obchodniho pfipadu usnadnit podnikatelim financovani a zajlstem.3

3.3.1. Zelena linka pro export

V kvétnu 2006 byla spusténa Zelena linka pro export jako jeden z projektii Exportni
strategie Ceské republiky pro obdobi 2006 — 2010.%

Klienty této linky jsou zejména malé a stfedni podniky, které jeSt€ nemaji dostatek
zkuSenosti s exportem. Hlavnim cilem Zelené linky pro export je poskytovat informace,
které uSetii Cas strdveny pifipravou exportu zbozi a sluzeb. Zelena linka tvoii jednu ze
zékladnich informacnich siti Ministerstva primyslu a ochodu, které je jejim ziizovatelem.
Utinng tak zprostiedkovava kontakt mezi podnikatelskou sférou a institucemi zabyvajicimi

se podporou exportu.®®

34Exportn1' a garancni pojiStovaci spolecnost [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny
z http://www.businessinfo.cz/cz/rubrika/exportni-strategie-cr-2006-2010/1001404/

*> Ministerstvo prumyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-08]. Dostupny

z http://www.mpo.cz/dokument82453.html

**Mainisterstvo prumyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny
z http://www.mpo.cz/dokument82453.html

-33-



Obrazek 2 — Prehled nejdiilezitéjSich instituci, se kterym Zelena linka pro export
spolupracuje

Pozn.: SP — Svaz prumyslu

Zdroj: Ministerstvo priimyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z http://www.mpo.cz/dokument82453.html

3.3.2. Finan¢ni podpora exportni strategie

Od roku 2007 je realné zvySeni zdrojti ze strukturdlnich fondi EU na projekty exportni
strategie ve vysi kolem 300 mil. K¢ ro¢né. Soft uvéry jsou zvyhodnéné, nebot’ nejsou
uroceny nebo je jejich Grokova sazba nizsi nez naklad zaptjceného kapitalu. Proto soft
uvery naprosto prevysuji.

V strategii uvadéné navyseni pracovnikl v zahrani¢i na celkovy pocet 400 (Obchodné
ekonomické useky, CzechTrade) bude pokryto pouze Castecné vyslanymi pracovniky
Z Gsttedi. Zbyvajici pracovnici budou pokryti mistnimi silami.

Z poméru vydajii na podporu exportu ke statnimu rozpoctu je ziejmé, ze nedojde

k vyraznému navyseni, navic tyto vydaje ¢ini méné nez 0,25% statniho rozpo(:tu.37

37Exp0rtni a garancni pojiStovaci spolecnost [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny
z http://lwww.businessinfo.cz/cz/rubrika/exportni-strategie-cr-2006-2010/1001404/
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Tabulka 2 — Kvantifikace vydaju statniho rozpoc¢tu na realizaci exportni strategie na
obdobi 2006 — 2010 (mil. K¢)

2006 2007 2008 2009 2010
Dotace k posileni fondi EGAP neplanovany
Dotace ztrit CEB 889 978 1000 1000 1000
Soft loans™® 300 500 800 1000 1000
CzechTrade 279 306 336 367 400
Vystavy a veletrhy 220 230 240 250 250
Obchodné ekonomicvké useky
zastupitelskych uiradia CR
MPO 110 160 210 240 260
MZV 340 400 410 410 420
Celkem 2138 2574 2996 3267 3330

Zdroj: EGAP [online]. 2011, [cit. 2011-04-17]. Dostupné z http://www.businessinfo.cz/cz/rubrika/exportni-strategie-cr-
2006-2010/1001404/

wewr

zacina dévat dohromady spolu s komer¢nimi bankami. M4 jich tak k dispozici pro z4jemce
vic a stat méné riskuje.

V roce 2010 trhaly EGAP i CEB rekordy — banka méla rozpijéovano pies
40 miliard korun, EGAP pojistil uvéry od CEB i komerénich bank za 61 miliard korun.

Zatimco CEB fesi vétsi poptavku vyvozcl po Givérech spolupraci s bankami, EGAP
by penize na pojisténi mohly chybét. Tento rok bude schopen pojistit vyvoz nanejvys za
50 miliard korun, tedy zhruba o deset miliard korun méné nez se ocekavalo loni. Navic
musi pocitat s vyplatami pojistného plnéni. Jen za prvni polovinu roku 2010 musel za

nepovedené projekty plnit bankam ve vysi 1,2 miliardy korun.*

%8 Soft loans jsou zvyhodnéné uvéry, které nejsou troceny nebo je jejich urokova sazba nizsi nez naklad zaptij¢eného
kapitalu. Tento druh ptijéek nema nastavené standardni podminky ruceni. Pj¢ovatelé maji moznost pozadat o odlozeni
splatek. [online]. 2011 [cit. 2011-04-17]. Dostupné z http://www.kpss5.cz/terminologie.php?id=35-soft-loans

*Uvér na vyvoz bude rychlejsi. Mlada Fronta DNES, ze dne 18. fijna 2010
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3.4. Institucionalni podpora exportu

V Ceské republice jsou zfizeny dvé specializované instituce — Exportni garanéni a
pojistovaci spoleénost a Ceska exportni banka. Vyznamnou ulohu hraji i standardni
komer¢ni banky. A navic tyto instituce v ramci podpory exportu vytvaieji zdmérna

partnerstvi. Vyznamnym predstavitelem komer¢nich bank je Komer¢ni banka, a.s..

Partneri Komercni banky

Komeréni banka spolupracuje pii péci o své klienty s nejrliznéjS$imi typy organizaci a
asociaci. Vyhledava partnery pro vSechny segmenty zakaznik. Cilem spoluprace je
primarné piinaset zakaznikim vzdy dalsi pfidanou hodnotu. Uzavira oboustranné vyhodna
partnerstvi, jejichz prostfednictvim muze 1épe poznat potieby stavajicich i potencialnich
zakaznikii a pfinaset jim dalsi vyhody a nové sluzby.*°

Mezi hlavni partnery patii:

Ceskomoravska zaruéni a rozvojova banka, a. s.

Podpiirny a garancni rolnicky a lesnicky fond, a. s.

Rating malych a stfednich podniki Hospodatské komory hl. m. Prahy
Exportni klub Czech Trade

OZP — Oborova zdravotni pojistovna

Studentska karta ISIC

YV V. V V V V

Exportni klub CzechTrade

21. dubna 2004 — Komeréni banka a agentura na podporu obchodu CzechTrade
podepsaly smlouvu o spolupraci.

Cilem této spoluprace je propagace a rozvoj ¢eského exportu v zahranici a rozsifeni
exportniho vzdélavani pro ceské firmy. Poslanim Exportniho klubu CzechTrade je
podporovat vyvoz a zvySeni konkurenceschopnosti ceskych firem a podnikateld
Vv zahrani¢i. Hlavni ¢innost CzechTrade, ktera je zamétena na zvySeni exportni schopnosti
Geskych firem, jsou piimé sluzby jejich zahrani¢nich kancela.**

14. zati 2010 — Komer¢ni banka a CzechTrade uzaviely u pfilezitosti Mezinarodniho

strojirenského veletrhu v Brné smlouvu o vzajemné spolupraci na rok 2011.

K omeréni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z www.kb.cz
*'Komeréni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z www.kb.cz
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,Spoluprace KB s agenturou CzechTrade uspésné pokracuje jiz osmym rokem.
Zamérujeme se zejména na organizaci celé rady vzdélavacich akci, publikaci odbornych
clanku a spolecnou podporu nasich klientu na misich a veletrzich v zahranici. Mezi
exportery jsou oblibené nase spolecné exportni konference. Za dobu spoluprace jsme jich
zorganizovali jiz devatenact a prisly na né dva a pul tisice zastupcii firem, “ uvedl Jaromir
Chabr, feditel divize financovani obchodu a exportu KB.

., V'tomto roce (rok 2010) se mohou cesti vyvozci tésit na dve velké celostatni exportni
konference. Prvni bude zaméfena na velmi atraktivni teritoria — Indii a Cinu. Tématem
druhé konference budou evropské zemé — Nemecko a Francie, nebot zdjem o tyto zemé byl
V lofiském roce obrovsky. Planujeme také tri regionalni seminare orientované na dalsi
zajimaveé trhy Ceskych exportéru, tedy Bulharsko a Rumunsko, Rakousko a Polsko a
V neposledni radeé na severni Afriku a Turecko,” informoval Ivan Jukl, generalni feditel
CzechTrade.*

V nasledujicich kapitolach bude pozornost vénovéana specializovanym institucim —

Exportni garan¢ni a pojistovaci spole¢nosti a Ceské exportni bance.

*’Komeréni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z http://www.kb.cz/cs/o-bance/tiskove-centrum/tiskove-
zpravy/komercni-banka-a-agentura-czechtrade-spolecne-podepsaly-smlouvu-o-spolupraci-na-rok-2011-1028.shtml
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3.5. Exportni garan¢ni a pojistovaci spoleCnost

Tato instituce je specializovana statni uv€rova pojistovna. Jako soucast statni
podpory exportu poskytuje vyvozeiim a bankdm financujicim vyvoz ochranu pted rizikem
nezaplaceni z komercnich 1 teritoridlnich divoda. Na konci roku 2004 ziskala certifikat o
managementu jakosti I1ISO 90001:2000 a zafadila se tak mezi poskytovatele finan¢nich

sluzeb, ktefi svym klientim zarucuji solidni kvalitu sluzeb a jeji neustalé zvySovani.

3.5.1. Cile a projekty exportni strategie

Soustava cili exportni strategie ma Ctyfi perspektivy. V perspektivé sluzeb statu
jsou seskupeny projekty Usnadnovani obchodu, Piisobeni na klicovych trzich a Budovani
kvalitni zna¢ky CR ve svété. Zakladni vyzvou této perspektivy je: ,,Co mize udélat stat,
aby podnikatelské subjekty mohly vyuzit vice pfilezitosti k obchodu®. Jde o vytvaieni
podminek obchodu, o budovani pozice CR na mezinrodnim trhu, piipravu doméci
ekonomiky na uspéch v mezinarodni konkurenci. Nastrojem je zejména diplomaticky tlak
na prosazovani Ceskych z4jmi, ucelem je umoznit pronikdni pfipravenych ceskych
podnikatelskych subjekti na zahrani¢ni trh a snizovat ndklady firem pfi expanzi do
zahrani¢i.®

3.5.2. Etapy vyvoje EGAP

Nedilnou soucasti transformace Ceskoslovenské ekonomiky na pocatku
devadesatych let bylo vytvofeni instituci na podporu exportu. K instituciondlnimu
zabezpe&eni proexportniho programu federalni vlady (usneseni vlady CSFR ¢. 721/1991)
byla v noru 1992 jako prvni instituce zaloZzena pojistovna EGAP s cilem poskytnout
naSim vyvozcim podporu formou uveérového pojisténi, kterd je obvykla ve vyspélych

trznich ekonomikach.**

1. ectapa: obdobi leti 1991 - 1992 — piiprava a zahajeni ¢innosti EGAP spojené s jeho
zalezenim a kratkym plsobenim v ramci federace. V této etapé se formovala
zakladni filozofie fungovani EGAP ve vytvarejicich se trznich podminkach,

zakladni marketingova strategie a pojistné produkty.

43Exportni a garan&ni pojistovaci spole¢nost [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z www.egap.cz/statni-podpora-
exportu
4 Svatog, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 117, 118
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etapa: obdobi let 1993 — 1995 — rozvoj sluzeb na podporu vyvozu v oblasti
pojisténi, mezinarodni spoluprace a vytvareni potfebného legislativniho ramce pro
¢innost EGAP v oblasti pojisténi se statni podporou. V tomto obdobi doslo rovnéz
k zaloZeni a vzniku CEB jako dcefiné spole¢nosti EGAP pro oblast zvyhodnéného
financovani vyvoznich uvéra.

etapa: obdobi let 1995-1998 — dochézi k dalSimu rozvoji ¢innosti a zvySovani
pojistné kapacity EGAP. Doslo k vyraznému rozvoji obchodni ¢innosti jak v oblasti
pojisténi teritoridlnich, tak kratkodobych komer¢nich rizik. Po vyCerpani
pozitivnich dopadd devalvace koruny pro vyvozce a vyvoj obchodni bilance se
liberalizace podminek v zahrani¢né-obchodni c¢innosti Ceskych firem zvysila
naroky na konkurenceschopnost ¢eskych exportérti, a proto se v tomto obdobi dale
zvySoval vyznam tuvérového pojisténi pro zabezpeCeni konkurenceschopnych
podminek financovani vyvozu. EGAP se stal vyznamnou soucasti finan¢niho
systétmu v CR a soudasné se aktivné zapojila do ¢&innosti Bernské unie
(Mezinarodni unie vérovych a investi¢nich pojistiteli).

etapa: obdobi let 1999 — 2000 - pocatek této etapy poznamenal razantni narast
pojistnych udalosti pfevazné z dfive uzavienych pojistnych smluv, kterd kryla
vyvozni Uveérova rizika stfednédobych a dlouhodobych kontraktd. Pfi tehdejSim
vyvoji salda obchodni bilance musela EGAP pfijimat k pojisténi 1 velmi rizikové
kontrakty.

etapa: obdobi 2002 - 2003 — kromé¢ pojisténi se statni podporou provozuje EGAP
od pocatku své Cinnosti také komer¢ni pojiSténi, které je v praxi statni Gvérové
pojistovny povazovano za doplikovou sluzbu. Zatimco u pojisténi se statni
podporou vyvoznich uvérovych rizik jde o rizika trzné nezajistitelnd, pak pojisténi
kratkodobych pohledavek lze =zajistit zajiStovaci smlouvou sjednanou se
specializovanymi zahrani¢nimi zajiStovnami na trzni bazi. EGAP proto vstoupila
do spoleCenstvi Credit Aliance, zalozeném na jednotné metodice a podminkach
pojisténi a poskytujicim naprosto rovné podminky zajemciim o pojisténi ze vSech
zemi, jejichz uvérové pojistovny jsou Cleny. Credit Aliance zahrnuje mezinarodni
sit’ 55 avérovych pojistoven ze 49 zemi.

etapa: od roku 2004 — 1. kvétna 2004 se Ceska republika stala ¢lenem EU.
Vzhledem k tomu, Ze EGAP po celou dobu své existence dusledné dodrzovala

mezinarodni pravidla v oblasti pojistovani vyvoznich uvért, byla harmonizace
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Ceskych predpistt v souvislosti se vstupem do EU viceméné formalni zalezitosti.
V lednu roku 2005 se rozhodlo o zalozeni dcefiné spolecnosti a prevedeni
komeréniho pojisténi do jeji plisobnosti. Dcefind spole¢nost zahdjila ¢innost 1. fijna
2005 pod obchodnim nazvem Komeréni avérova pojistovna EGAP, a. s. (KUP).

7. etapa: od roku 2008 — jednim z hlavnich krokt bylo vy¢lenéni z obchodniho tiseku
a posileni utvaru analyzy pojiStovanych rizik a vybudovani zcela nového systému
pro trvalou identifikaci, méfeni, monitorovani a fizeni rizik, ktera na sebe od bank a
vyvozci EGAP piebird. Po cely rok 2009 EGAP uplatiiovala celou sadu
protikrizovych opatfeni, z nichZ nejvyznamnéjsi bylo docasné zvySeni pojistného
kryti u vyvoznich Gvérit az na 99 %, které usnadnilo ¢eskym vyvozcim pfistup
k finanénim zdrojum pro jejich projekty, i za situace, kdy banky vlivem krize

vyrazn€ zptisnily kritéria pro financovatelnost jednotlivych zdmért.

Vyvoj pojisténi se statni podporou byl ovlivnén predevsim pfijetim zédkona ¢. 58/1995
Sb. a jeho naslednych novel. Pojistné fondy EGAP pro pojistovani se statni podporou byly
postupné dopliovany jednak ze statniho rozpoctu, jednak ve stale vétsi mife z vlastnich
zdroji EGAP, ¢imz se zvySovala pojistna kapacita EGAP. Byly tak vytvoteny pfedpoklady
pro snizeni bezprostiedni zavislosti EGAP na opakovanych dotacich ze statniho rozpoctu.
Posledni novelou zdkona byla dokoncena harmonizace ceského pravniho rdmce statni
podpory vyvozu pravem EU. EGAP vyuzila rozsifeni moznosti pro svoji ¢innost dané vyse
uvedenym zakonem a urychlené zatadila do uzivani nové pojistovaci produkty, které ¢ini
nabidku jejich sluzeb plné srovnatelnou s formami podpory, které svym exportérim
poskytuji zahrani¢ni Gvérové pojistovny. Jde piedevSim o piebrani rizika spojeného
Sdobrym a fadnym vykonem ceskych exportéri, a to formou pojisténi Gvéri na
financovani vyroby pro export a pojiSténi zaruk poskytovanych bankami za zavazky
exportérti, a dale také pojiStovani investic a uvérl na investice Ceskych podniki

.y, 45
V zahranici.

Na zaklad¢ zékona ¢. 58/1995 Sb. je EGAP opravnéna provadét vic¢i zahranicnim
uveérovym pojistovnam aktivni zajiStovaci ¢innost v oblasti pojisténi se statni podporou.
Toto zajisténi umoziuje podporu Ucasti Ceskych vyvozcii ve vyvoznich kontraktech, kde
jsou zbozi a sluzby dodavany znékolika zemi a na nichz se uvérové pojistovny

jednotlivych stath podileji vzdy v rozsahu ucasti exportért z té které zeme.

% Zakon €. 58/1995 Sb., o pojistovani a financovani vyvozu se statni podporou

-40 -



EGAP musela ptizplsobit své pojistné produkty v oblasti pojisténi se statni podporou
pozadavkim OECD, zejména v oblasti ochrany zivotniho prostiedi ¢i boje proti korupci

V mezinarodnim obchodé.

V dubnu 1998 se stala, jako prvni instituce tohoto typu ze zemi stfedni a vychodni

“r , « , . 46
Evropy, fadnym ¢lenem Bernské unie™.

EGAP se soucasn¢ zapojila do prace Vyboru pro
exportni uvéry a exportni garance Obchodniho direktoratu OECD s cilem dosahnout
¢lenstvi v tak zvané skuping ,,Participantii* Konsensu OECD, jejimz pozorovatelem se CR
stala od listopadu 1998. Tyto aktivity umoznuji EGAP pfistup k Sirokym databdzim
informaci a vyméné zkuSenosti s partnerskymi zahrani¢nimi institucemi a jsou vyznamné i

7 hlediska ¢lenstvi CR v EU.*

3.5.3. Pojisténi vyvoznich dvérovych rizik

Uvérova rizika, tj. rizika mozného nezaplaceni vyvozniho ivéru ze strany zahraniéniho
kupujiciho, jsou povazovana za nejvaznéjsi rizika spojena s vyvozem. Pfitom nejzavaznéjsi
jsou rizika vyplyvajici z politické a makroekonomické situace zemé sidla zahrani¢niho
kupujiciho, nebot’” se projevuji zpravidla zastavenim transferu plateb v dusledku
politickych udalosti, jako jsou valky, obfanské nepokoje, vSeobecné stavky, devizova
omezeni, prirodni katastrofy, a ve svém disledku znamenaji pro vyvozce nedostupnost
inkasa za celé kontrakty: souhrnné je pro tato rizika pouzivan pojem ,.teritorialni rizika®.

Teritorialni rizika mohou nastat jak u kratkodobych vyvoznich uvéri (tj. se splatnosti
od jednoho roku), tak 1 u dlouhodobych vyvoznich uvért (tj. se splatnosti delsi nez jeden
rok). U dlouhodobych vyvoznich uvérit jsou teritoridlni rizika zpravidla kombinovana
s riziky vyplyvajicimi z ekonomické situace zahrani¢niho kupujiciho, pfedevsim z jeho
mozné platebni neschopnosti v diisledku bankrotu ¢i vyrovnani anebo z platebni nevile —

pro tato rizika je souhrnné pouzivan poje ,,dlouhodobéd komercni rizika“.*®

*® Bernska unie je mezinarodni asociace uvérovych a investi¢nich pojistiteld. EGAP se aktivné zapojila do této unie a
zpocatku vyuZivala know-how nejvyznamnégjsich ¢lenskych pojist'oven této organizace. Z jeji iniciativy byl zaloZen tak
zvany Prazsky klub Bernské unie, ktery sdruzuje zemé p¥ipravujici se na vstup a plnohodnotnou tG¢ast v unii.

*7 Svatos, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 119

48 Chlumsky, J., Plchova, B., Pick, M., Turek, O., Problémy otevirani &eské ekonomiky, Praha: VSE, 2003, strana 52
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3.5.4. Produkty EGAP
Produkty jsou vytvoifeny a uplatiiovany v souladu s pravidly Konsensu OECD a

predstavuji moderni pojistovaci a zajiStovaci produkty.49
e Pojisténi kratkodobého vyvozniho dodavatelského uivéru

Pojisténi kryje celé spektrum teritoridlnich a trzné€ nezajistitelnych komerc¢nich rizik
nezaplaceni zahrani€énim odbératelem. Délka uvéru v tomto pfipadé nesmi piekrocCit 24
mésicl. Pojistné se plati zpravidla jednordzové predem. Pojisténym je vyvozce. Pojistnou
udalosti je dil¢i nebo Uplné nesplaceni pojisténého tvéru. Pojistné plnéni obdrzi pojistény,

piipadn¢ jeho banka, je-li v pojistné smlouve ustanovena opravnénou osobou.
e Pojisténi bankou financovaného krdatkodobého vyvozniho dodavatelského uivéru

PojiStuje se riziko nezaplaceni pohledavky v disledku teritorialnich (politickych) nebo
trzn¢€ nezajistitelnych komercnich rizik. Pojisténym je banka, pobocka zahrani¢ni banky
nebo financni instituce, na kterou vyvozce uplatné postoupil pojisténou pohledavku ze
smlouvy o vyvozu bez moznosti uplatnéni regresu na vyvozce. Délka uvéru nesmi

prekrocit 24 mésicti. Pojistnd smlouva musi byt podepsana rovnéz vyvozcem.
o Pojisténi stiredné a dlouhodobého vyvozniho dodavatelského uvéru

Pojisténi stfednédobého ¢i dlouhodobého dodavatelského tvéru je vhodné pro
zabezpedeni pohledavek z kontrakti na vyvoz strojirenské produkce a investi¢nich celkt a
ma obdobnou povahu jako ptedchozi kratkodobé pojiSténi s tim, Ze jde o pojiSténi s délkou
uvéru nad dva roky az do maximalnich ¢asovych obdobi, které povoluje Konsensus OECD
pro jednotlivé typy exportnich projekti. U projektii s potencidlnimi dopady na zivotni
prostiedi se EGAP vyhrazuje pravo vyzadovat od vyvozce piedlozeni posudku o vlivu

vyvozu na zivotni prostfedi v zemi urceni.

e Pojisténi bankou financovaného stiedné a dlouhodobého vyvozniho

dodavatelského uvéru

Pojisténym je banka, poboCka zahrani¢ni banky nebo finan¢ni instituce, na kterou
vyvozce uplatné postoupil pojisténou pohledavku ze smlouvy o vyvozu bez moznosti

uplatnéni regresu na vyvozce. Pojistnd smlouva musi byt podepsdna pojistitelem,

49 Svatog, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 119
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pojistnikem a vyvozcem. Vyvozce svym podpisem uzndva sva prava a povinnosti, véetné
povinnosti uhradit pojistiteli Skodu, kterda mu vznikla vyplacenim pojistného plnéni

Vv ptipadé, Ze k pojistné udalosti doslo z ditvodu nesplnéni povinnosti vyvozce.
e Pojisténi vyvozniho odbératelského uvéru

Pojisténi odbératelskych uvéria se tykd tuveérG poskytnutych bankou vyvozce
zahrani¢nimu kupujicimu nebo jeho bance na dobu delsi nez jeden rok. Pojisténi kryje
uveérové riziko splaceni pohledavek z poskytnutych odbératelskych tvért. Pojisténi proti
uvérovému riziku chrani financujici banku nebo jinou finan¢ni instituci proti riziku
nezaplaceni pohledavky za zahrani¢nim kupujicim nebo jeho bankou v dasledku
teritoridlnich nebo trzné nezajistitelnych komerc¢nich rizik. U projektt s potencidlnimi
dopady na zivotni prostiedi si EGAP vyhrazuje pravo vyzadovat od vyvozce predlozeni

posudku o vlivu vyvozu na zivotni prostfedi v zemi vyvozu.
e Pojisténi potvrzeného akreditivu

Pojisténi kryje komeréni a teritoridlni riziko majetkové Ujmy banky potvrzujici
akreditiv®® v disledku celkového nebo ¢asteéného nezaplaceni podle podminek akreditivu
vystavujici bankou. Pojisténi se vztahuje 1 na ptfipad tak zvaného tichého potvrzeni
dokumentarniho akreditivu. Vyse pojistného zavisi na dobé platnosti akreditivu, na terminu

jeho splatnosti a na vysi spoluti¢asti.
e Pojisténi uvéru na piedexportni financovani

Pojisténi kryje riziko banky poskytujici uvér na pfedexportni financovani vyroby pro
export v disledku nesplnéni vyvozni kontraktu ze strany Ceského vyvozce. Pii délce
splatnosti navazujicitho vyvozniho véru do 24 mésict se pojistuje pfedexportni ivér na
vyrobu nejvyse do 85 % hodnoty vyvozu. Pti delsi splatnosti je mozné pojistit predexportni
uvér nejvyse do 75 % hodnoty vyvozu. Na tento typ pojiSténi musi navazovat pojisténi
vyvozniho Gvéru proti riziku nezaplaceni zahrani€nim kupujicim, ptipadné pojisténi proti
riziku nemoznosti plnéni smlouvy o vyvozu (vyrobni riziko) podle pfisluSnych

vseobecnych pojistnych podminek EGAP.

>0 Akreditiv vznik4 uzavienim smlouvy o otevieni akreditivu, stranami smlouvy jsou ptikazce a banka. Banka se
zavazuje, Ze poskytne osobé ptikazcem ve smlouvé uréené, opravnénému (beneficientovi) na ucet piikazce uréité plnéni
za piikazcem stanovenych podminek. Piikazce se zavazuje k tplaté ve prospéch banky. Ugelem akreditivu byva
ptedevsim zvySeni jistoty pfi platbé.
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e Pojisténi investic Ceskych pravnickych osob v zahranici

Pojisténi kryje teritorialni rizika spocivajici v omezeni nebo ztraté vynosu z investice
v zahraniéi v disledku znemoznéni jejich transferu do Ceské republiky, vyvlastnéni
investice bez nadhrady nebo politicky ndsilnych ¢inll. Investice musi ptedstavovat
dlouhodoby zavazek investora na dobu nejméné tii let. U investice s potencidlnimi dopady
na zivotni prostfedi si EGAP vyhrazuje pravo vyzadovat od investora piedlozeni posudku
o vlivu investice na Zivotni prostfedi v hostitelské zemi. Pojistné se plati pfedem na
pojistny rok. Pojisténym je Cesky investor, ktery v ptipadé pojistné udalosti obdrzi pojistné

plnéni.
o Pojisténi uvéru na financovani investic Ceskych pravnickych osob v zahranici

Pojisténi kryje financujici bance komerc¢ni i teritoridlni rizika nesplaceni Uvéru
investorem/dluznikem. Pojistén mlZe byt pouze Gvér na zahrani¢ni investici, u kterého je
doba od prvniho Cerpani do konecné splatnosti del§i nez tii roky a ktery je urCen na
potizeni dlouhodobého hmotného, nehmotného ¢i finanéniho majetku zahrani¢ni
spoleCnosti, na rozSifeni zasob zahrani¢ni spole¢nosti nebo na provozni financovani
zahrani¢ni spole¢nosti. Podminkou pojisténi je ¢astecné financovani investice z vlastnich

finan¢nich zdroji investora. Investor ru¢i bance za splaceni Uvéru svoji zahrani¢ni

spolecnosti v ptipadé komercnich rizik.

e Pyjisténi uvéru na financovani prospekce zahranicnich trhii proti riziku

nezaplaceni

Pojisténi kryje riziko ztrat vyvozu z prospekce na zahrani¢nich trzich, respektive riziko
splaceni Gvéru poskytnutého bankou vyvozci na prospekci pii zavadéni ¢i rozSifeni
vyvozu. Tento pojistny produkt je uréen pfedev§im malym a stfednim podnikdm.
Podkladem pro pojisténi je rozpocet vyvozce na prospekci, ktery se v ptipad€ pojistné
udalosti srovnava s vyslednym efektem pii uplatnéni vyvozu na zahrani¢nich trzich.
Pojisténi se sjednava na pét let s tim, Ze Cerpani prostfedkti na prospekci se uskutecni

Vv prvnich dvou letech platnosti pojistné smlouvy.
o Pojisténi proti riziku nemoZnosti plnéni smlouvy o vyvozu

Pojisténi proti vyrobnimu riziku chrani vyvozce pred ztrdtami (vynaloZené vyrobni

naklady) v disledku zruseni nebo pteruseni smlouvy o vyvozu pted realizaci dodavky,
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které bylo zplsobeno vyhradné¢ ze strany dovozce nebo politickou, finanéni nebo
makroekonomickou situaci zemé& dovozce. Pojisténi lze sjednat samostatné i v navaznosti
na pojisténi pohledavek z vyvozniho uvéru, nebo Gvéru na financovani vyroby urcené na

VyVoZ.
o Pojisténi bankovnich zaruk vystavenych v souvislosti s exportnim kontraktem

Pojisténi zaruky (zaruka na nabidku, zaruka za dobré provedeni kontraktu) poskytuje
kryti bance, kterd zaruku pro vyvozce vystavila, proti riziku jejiho neopravnéného cerpani
zahrani¢nim odbératelem nebo jeho bankou, aniz by piikazce (vyvozce nebo ucastnik
soutéze) porusil svoje povinnosti vyplyvajici ze smlouvy o vyvozu nebo z podminek

soutéze. V urcitych piipadech lze pojistit téz riziko opravnéného ¢erpani zaruky.

3.5.5. Dohoda mezi KB a EGAP

Tato dohoda byla podepsana v Praze, dne 23. tinora 2007 a méla klientim piinést lepsi
ptistup k financovani a zajisténi exportu.

Jednd se o rdmcovou dohodu o spolupraci pii pojistovani predexportnich tvéri a
bankovnich zaruk pro malé a stiedni podniky. Dohoda sjednocuje proces analyzy financ¢ni
situace zadateli o predexportni Gveér nebo zaruku a umoziuje tak EGAP upustit od
vlastniho hodnoceni a pievzit rating zadatelli stanoveny bankou. Klientim KB z fad
malych a stfednich podniki pfinese tato dohoda ve srovnani s béZznou praxi administrativné

. Vs v v . sy cevoNv s 51
mnohem jednodussi a rychlejsi ptistup k financovani pojisténi vyvozu.

*'Komeréni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z http://www.kb.cz/cs/o-bance/tiskove-centrum/tiskove-
zpravy/dohoda-mezi-kb-a-egap-prinese-klientum-lepsi-pristup-k-financovani-a-zajisteni-exportu-474.shtml
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3.6. Ceska exportni banka

Je bankovni instituci s 100% statni majetkovou ucasti pro finan¢ni podporu vyvozu,
kterd je poskytovdna vyvozciim. Byla zalozena v roce 1995 s cilem zajistit dlouhodobé
financovani objemové vyznamnych vyvoznich kontraktti ceskych exportérii za podminek
zvyhodnénych oproti trznim podminkam, zejména z hlediska doby splatnosti zavazkl a
vySe urokovych sazeb. Od svého zalozeni prosla vyvojem, na jehoz konci je schopnost
poskytnout komplexni finan¢ni sluzby spojené s financovani vyvozu bez ohledu na
komoditu, hodnotu financovaného vyvozu, délku splatnosti poskytnutych uvéri a
schopnost financovat vyvoz témé& do viech zemi svéta. CEB piisobi pedevsim v oblasti
staitem podporovanych vyvoznich Gvérd, to je v oblasti, ve které se vlady vyspélych zemi
shodly na dodrzovani pravidel, vytvafejicich podminky pro vzajemnou rovnost piijemct
téchto podporovanych uvéri. Dohodnuta pravidla tak zajiStuji prostfedi pro
konkurenceschopnost jejich dodavek co do jejich ceny, kvality a rychlosti, a nikoli co do

miry podpory statu v zemi sidla vyvozce.”

3.6.1. Produkty CEB

> Uvér na financovani vyroby pro vyvoz (pfedexportni uvér) — jedna se o piimy
exportni uvér poskytnuty vyvozci nebo vyrobei na financovani vyroby pro vyvoz.
Maximalni vys$e uvéru je stanovena dle kalkulace vyvozni ceny a piipadé splatnosti
nad 2 roky ¢ini 75 % hodnoty vyvozu uvedené ve smlouvé vyvozu. V piipadé
splatnosti do 2 let ¢ini maximalné 85 % hodnoty vyvozu uvedené ve smlouvé

, 54
vyvoZzu.

Zahrnuje financovani:

o Naékladii na ndkup surovin, materidlu a ostatnich komponentii urcenych
K vyrobé pro vyvoz

o Nakladi na materidlové predzasobeni

o Rezijnich nékladi

o Osobnich nékladd, to je nakladovych mezd a nakladi socialniho a

zdravotniho pojisténi

>? (eska exportni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z www.ceb.cz
%3 Svatog, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 123

54 Svatog, M. a kolektiv, Zahraniéni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 125
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o Nakladi spojenych s pofizenim investicniho majetku pro realizaci vyroby

pro vyvoz

Piimy vyvozni dodavatelsky nvér — umoziuje ¢eskému vyvozci profinancovat
pohledavky vici zahraniénimu kupujicimu (dovozci). Tento produkt se pouziva
pfedev§im u financovani zbozi investi¢ni povahy do rozvojovych zemi a do zemi
s transformujici se ekonomikou, ve kterych ma dovozce problémy se zajisténim
dostatecného mnozstvi prostiedkii k splaceni dodavek.

Piimy vyvozni odbératelsky uvér (ptijemcem uvéru je zahraniéni dovozce) —
umoznuje realizaci objemnégjSich dodavek ceského vyvozce pro zahrani¢niho
kupujiciho (dovozce), Cesky vyvozce je vyplacen prakticky ihned po dodavce
Nepiimy vyvozni odbératelsky uvér (piijemcem uvéru je banka zahrani¢niho
dovozce) — obdoba ptimého odbératelského tvéru, zde je uvér poskytovani bance
v zemi dovozce

Uvér na investice v zahraniéi — umoziuje Geskému investorovi ziskat dlouhodobé
uveérové zdroje pro realizaci investice v zahrani¢i. Minimalni doba trvani investice
musi byt stanovena na 3 roky. Investorem se rozumi pravnicka osoba se sidlem na
tizemi CR, ktera je podnikatelem podle obchodniho zakoniku, a kterd vynaklada na
investici.

Refinanéni vyvozni dodavatelsky ivér — Gvér poskytuje CEB tuzemské bance
vyvozce, kterd tyto prostftedky vyuzije k poskytnuti uvéru vyvozci za
zvyhodnénych podminek.

Refinanéni vyvozni odbératelsky ivér — Gvér poskytuje CEB tuzemské bance
vyvozce, kterd tyto prostiedky vyuzije k poskytnuti véru zahranicnimu dovozci
nebo jeho bance za zvyhodnénych podminek.

Odkup pohledavek z akreditivit bez postihu — umoziuje Ceskému vyvozci
realizovat predCasné pohledavku z vyvozu spojenou s dokumentarnim akreditivem
s odlozenou splatnosti ¢i s akceptaci sménky

Odkup vyveznich pohleddvek s pojisténim bez postihu - umoziuje Ceskému
vyvozci realizovat predcasné pohledavku z vyvozu, kterda je pojisténa proti
vyvoznim uvérovym riziklim

Financovani prospekce zahranic¢nich trhit — umoziuje ceskym podnikim

financovat prizkum zahrani¢niho trhu, na né&jz hodlaji vstoupit. Vyse uvéru ¢ini
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maximalné do 65 % hodnoty uznatelnych nakladi na prospekci. Naklady

vynaloZené v CR mohou ¢init az 15 % z Givéru na prospekci.55

Graf 9 - Stav poskytnutych tuvéri od CEB exportériim 1998 — 2009 v mld. K&

Stav poskytnutych uvérd 1998 - 2009 v mid. K¢
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Zdroj: Ceské narodni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-15]. Dostupny
z http://www.ceb.cz/images/stories/soubory_PDF/vyrocni-zpravy/vz_cz_2009_CD.pdf

Jak je patrné z grafu, stav poskytnutych tvért exportérim od roku 1998 pozvolné
stoupal a v roce 2009 se vysplhal az k ¢astkam pres 40 mld. K¢.

3.6.2. Podminky pro poskytnuti financovani vyvozu produkty CEB:

- Zadatel o financovani vyvozu musi byt pravnicka osoba se sidlem v CR,

- musi predepsanym zplsobem prokazat ucelnost budouciho mozného vyuziti
bankovnich produkti na financovani vyvozu vyluéné v piimé souvislosti
s konkrétnim vyvoznim piipadem,

- musi mit pojiSténa vyvozni uve€rova rizika svého vyvozniho ptipadu piislusnym

typem pojisténi EGAP,

55Svatoé, M. a kolektiv, Zahrani¢ni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 125
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- CEB navaze spolupréaci pouze s témi vyvozci, kteii maji vyrovnané svoje zavazky
vUci statu a svym zaméstnancim,

- jsou fadnymi platci zdravotniho a socialniho pojisténi,

- dodrzuji platebni kézen pfi splaceni komer¢nich uvért, pokud je Cerpaji,

- jsou schopni vypisem z obchodniho rejstiiku prokazat svoji pravni subjektivitu a
prihledné vlastnické vztahy (CEB nemiize poskytnout exportni financovani
Vv ptipad€, ze existuje majetkové nebo personalni propojeni mezi vyvozcem a
dovozcem),

- prokaze uspokojivou kapitalovou strukturu a aktivné podnikaji alesponn jeden

uceleny kalendaini rok.>

3.6.3. Urokové sazby CEB
Pro potieby financovani vyvozu neni CEB p¥imo zavisla na zdrojich statniho rozpodtu.
Zdroje kryti svych poskytovanych uvért zajistuje CEB v odpovidajici ménové struktuie na
domécich a zahrani¢nich finan¢nich a kapitalovych trzich. Za zavazky CEB vyplyvajici ze
splaceni téchto zdroji ru¢i neodvolatelné a bezpodminecné v plné vysi stét, coz je dilezity
predpoklad jejich ptiznivé ceny.

Urokova sazba poskytovanych stfednédobych a dlouhodobych uvérd (splatnost
presahujici 2 roky)®’ je stanovovéana zpravidla na nejniZ§i mozné Grovni, kterou pravidla
pro statem podporované vyvozni uvéry dovoluji, tedy na urovni sazby CIRR™® platné ke
dni podpisu smluvnich dokumentd (smlouvy o uvéru) pro ménu, ve které je uver
poskytovan. Uvéry se splatnosti kratsi nez 2 roky jsou poskytovany za pohyblivou
urokovou sazbu, kterd je odvozena od sazby mezibankovniho trhu EURIBOR pro euro

anebo LIBOR (London International Bank Offer Rate) pro pfislusnou ménu.

% Svato¥, M. a kolektiv, Zahrani¢ni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 125
> Svato$, M. a kolektiv, Zahrani¢ni obchod teorie a praxe, Praha: Grada Publishing, 2009, strana 125

>% Sazba CIRR je minimalni pevna urokova sazba, za kterou mtize banka poskytnout vér na podporu exportu. Sazby
CIRR se odvozuji od vynosi statnich dluhopisii na trhu v pfislusné méné. K tomuto zakladu se pfipocitava marze 1 %.
Sazby CIRR jsou vyhlasovany OECD kazdy mésic.
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Graf 10 - Vyvoj struktury objemu podepsanych smluv podle jednotlivych forem
financovani vyvozu

Wywoj struktury objemu podepsanych smluv podle jednotlivych forem financovani wyvozu mil. Ké
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Zdroj: Ceska exportni banka [online]. 2011, [cit. 15-02-2011]. Dostupné z
http://www.ceb.cz/images/stories/soubory_PDF/vyrocni-zpravy/vz_cz_2009_CD.pdf

V grafu mizeme pozorovat narust u odbératelskych Gvérti a u tvért na vyrobu pro
vyvoz. U odbératelského uvéru je umozinovana realizace objemnéjsich dodavek a Cesky

vyvozce je vyplacen prakticky ihned po dodéavce, coz je pro ceské vyvozce vyhodou.
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3.7. Podpora exportu a konkurenceschopnost Ceské republiky

Do podpory exportu je zahrnovano pét zakladnich oblasti modelu statni podpory

exportu: >

Prvni oblasti je odstranovani tarifnich a netarifnich bariér vyvozu, zahranicné
obchodni strategie, obchodné¢ diplomatické aktivity a fizeni statni proexportni politiky.
Népln této prvni oblasti je pokryta ¢innosti divize vnéjSich ekonomickych vztahli a
evropské integrace (VEVEI) MPO. Jednd se o uzavirdni dohod a smluv, aktivity
V mezinarodnich obchodnich organizacich, komplexni vykon teritoridlnich usekl divize
VEVEI, zahrani¢né obchodni mise, zajistovani koordinace komplexni podpory exportu a

fizeni statni proexportni politiky.

Druhou oblasti je financovani a pojisStovani vyvozu se statni podporou a rozvojova
pomoc. Mezi hlavni vykonavatele v této oblasti patii CEB, EGAP a MPO. Ukolem vlady
je pak permanentni posilovani a kultivace téchto instituci. Konkrétné¢ a adresné pojatou
rozvojovou pomoc je mozné chapat jako pomoc rozvojovym zemim rozdélovanou jak
prostfednictvim piimych finanénich dotaci, tak i financovanim konkrétnich praci. Mezi
hlavni cile této pomoci patii zejména sniZzeni chudoby, dale primyslovy rozvoj, postupna
integrace partnerskych zemi do svétové ekonomiky, rozvoj zemédélstvi, rozvoj

demokracie, lidskych prav a fadné spravy véci vetejnych atd.

Treti oblasti je informatika, poradenstvi, asistence a odborné vzdélavani. Mezi jeji
hlavni nositele patifi MPO (ministerstvo primyslu a obchodu), MZV (ministerstvo
zahrani¢nich véci), MMR (ministerstvo pro mistni rozvoj) a jejich piispévkové organizace,
zejména CzechTrade (CT), CzechInvest (CI), Sprava &eskych center (SCC), Ceska centrala
cestovniho ruchu (CCCR) a dal3i.

Ctvrtou oblasti je propagace a prezentace ¢eskych produktii a subjektil v zahraniéi.
Ucast &eskych subjektd na mezinarodnich veletrzich a vystavach a jejich propagace
prostiednictvim publikaéni Cinnosti je zajiStovana odborem podpory exportu divize
zahrani¢niho obchodu MPO a agenturou CT. Na propagaci ¢eskych produktt a subjektt se

Vv zahranic¢i rovnéz podileji zastupitelské urady a Ceska centra.

>Budinsky V., Export 2001, Praha: Public History, 2001
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Patou oblasti statni proexportni politiky je variabilni soubor ¢asové omezenych
proexportnich opatfeni. Jako ptiklad nastrojii ¢i opatfeni patticich do této oblasti lze
naptiklad jmenovat proces naseho ptistupu do EU v oblasti zahrani¢niho obchodu resortni
politiky MPO.

Téchto pét oblasti by dohromady mélo vytvaret pruzny, vykonny a konzistentni

systém.

Ambici MPO neni zavadét do statni spravy strategické planovani, ale chece se podivat,
jak si stoji Ceska republika z pohledu konkurenceschopnosti ve svété. Vytipovat hlavni
slaba mista a ptilezitosti a pfipravit sadu prioritnich opatieni, ktera firmam pomohou celit
konkuren¢nim tlakiim. Soucasti navrhu bude uvaha o upravé systému podpory inovaci.
Rada véci se musi zlepsit v podpofe inovaci, védy a vyzkumu jejich spojenim s podporou
naSeho vyvozu.

Silnou strankou vyvozu Ceské republiky jsou nékteré obory ve strojirenstvi, energetice

¢i informacnich technologiich, specializovanych 1ékatskych a novych materialech.®

Proexportni politika ma za cil zvySovat konkurenci v oblasti exportu.

Spole¢nou roli statu a podnikateltl je zvysit konkurenceschopnost Ceské republiky a
zlepsit jeji hodnoceni ve srovnani s dalSimi zemémi. Exportni strategii navrhované zlepSeni
systému fizeni obchodné ekonomickych sluzeb statu v zahranici, zavadéni novych sluzeb a

vytvoreni jejich ucelené nabidky pro podnikatele, by pfineslo vtomto smyslu pozitivni
efekt.”

*%parlamentni listy, ze dne 18. 10. 2010, Ministerstvo prumyslu a obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny
Z WWW.mpo.cz

6lExpor‘cni a garanni pojistovaci spolecnost [online]. 2011, [cit. 2011-02-23]. Dostupny z Www.egap.cz/statni-podpora-
exportu, www.businessinfo.cz
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Graf 11 - Graf pozice konkurenceschopnosti CR
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Zdroj: Exportni garan¢ni a pojiStovaci spoleénost [online]. 2011, [cit. 2011-03-24]. Dostupny z
http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/exportni-strategie-cr-2006-2010/export-a-konkurenceschopnost/1001404/37894/

Konkurenceschopnost ekonomiky odrazi uspéch produktl a sluzeb podnikatelskych
subjekti.

Business Competitiveness Index nahlizi na konkurenceschopnost z hlediska
mikroprostiedi. Je ziejmé, Ze pro narodni konkurenceschopnost je urcujicim faktorem
vyspélost firem. Index zkouma vyspélost procesti a strategii firem a kvalitu narodniho

A4

prostiedi, ve kterém si firmy konkuruji. Cim niz§i hodnoty indext zemé dosahne, tim se
posouva na pomyslném zebiicku nahoru.

Spoleénou roli statu a podnikateld je zvysit konkurenceschopnost Ceské republiky a
zlepsit jeji hodnoceni ve srovnani s dalSimi zemémi. Exportni strategii navrhované zlepSeni
systému fizeni obchodn¢ ekonomickych sluzeb statu v zahrani¢i, zavadéni novych sluzeb
a vytvoreni jejich ucelené nabidky pro podnikatele pfinese v tomto smyslu pozitivni

efekt.®3

®2 Growth Copetitiveness Index popisuje schopnost zemi dosahnout ristu v dlouhodobém a stiednédobém horizontu.
03 Exportni garancni a pojistovaci spolecnost [online]. 2011, [cit. 2011-03-24]. Dostupny z
http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/exportni-strategie-cr-2006-2010/export-a-konkurenceschopnost/1001404/37894/
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3.7.1. Souvislost mezi vyvojem exportu a exportnimi uvéry
Svétovy ekonomicky vyvoj prochazi od l1éta 2007 mimoradné slozitym a nestabilnim
obdobim. Ceska ekonomika sice nebyla piimo postizena finanéni krizi, ale nasledné
dopady do redlné ekonomiky jsou a budou tvrdé. Domaci i zahrani¢ni analytici vS§echny
mezindrodni ekonomické instituce se vSak shoduji, Ze Cceskd ekonomika je

makroekonomicky stabilni.®*

Graf 122 — Zahrani¢ni obchod — ro¢ni zména v %
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Zdroj: Finance [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.finance.cz/ekonomika/zahranicni-obchod/ -
vlastni zpracovani

Z grafu je patrné, ze zahrani¢ni obchod byl od roku 1996 do roku 2008 v kladnych
hodnotach. V roce 2009 je vSak v zapornych. Diivodem bude patrné svétova hospodaiska

krize.

Detailné&jsi popis vyvoje zahraniéniho obchodu v roce 2009 je obsahem piilohy €. 2.
Ve vybranych zemich svéta je v roce 2009 zaznamenan pokles vyvozu. Zahrani¢ni obchod
ovlivituje HDP, proto je v roce 2009 zaznamenan pokles HDP. Vybrané zemé a jejich

hodnoty HDP a graf hrubého domaciho produktu najdeme v ptiloze ¢. 3.

Korelacni analyza
Cilem zkoumani je hlubsi vniknuti do podstaty sledovanych jevii a procest urcité

oblasti a tim 1 pfiblizeni k takzvanym pfi¢innym souvislostem. Pfi¢innou souvislosti mezi

* Viada [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.vlada.cz/assets/media-centrum/dulezite-
dokumenty/zaverecna-zprava-NERV .pdf
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dvéma jevy se rozumi situace, kdy existence (vyskyt, nastoupeni) jednoho urc¢itého jevu
souvisi (ma za nasledek, vyvolava) existenci jiného jevu. 6

Z hlediska metody zkoumani je vhodné rozliSeni tzv. pevnych a volnych zévislosti.
Zavislosti pevnou se oznacuje piipad, kdy vyskytu jednoho jevu nutné odpovida vyskyt
jevu druhého. O zavislosti volné je mozné hovofit v ptipadech, kdy vyskyt jednoho jevu
ovlivituje vyskyt druhého jevu, v tom smyslu, Ze se zvysila pravdépodobnost nastoupeni
druhého jevu pti nastoupeni prvého. 60

K poznani a matematickému popisu statistickych zavislosti slouzi metoda korela¢ni
analyza.

Cilem korela¢ni analyzy obecné je zméfit silu vzdjemné zavislosti dvou ¢i vice
proménnych. Hodnota korela¢niho koeficientu, kterou lze spoéitat pro libovolnou dvojici
ukazateld, lezi vzdy v rozmezi -1 az +1 a vypovida piedevsim o sile linearniho vztahu mezi
ukazateli. Ale ani vysoka hodnota korela¢niho koeficientu jesté nemusi znamenat
pfic¢innou zavislost mezi proménnymi. Ziskané vysledky je tfeba posuzovat velmi
obezietné.

Korelacni analyza slouZi k odhaleni zavislosti ndhodnych veliin. Mirou intenzity
zavislosti je koeficient korelace. Pomoci vybérového koeficientu korelace R miizeme
testovat hypotézu o jeho vyznamnosti a tak zjistit, jestli mezi dvéma ndhodnymi vybéry
existuje jejich vzajemna souvislost.

Cim je r blize -1 nebo +1, tim t&sngj§i je zavislost. Pokud je blize +1, korela¢ni
koeficient je kladny a zavislost je rostouci, pokud je blize -1, korela¢ni koeficient je
zaporny a zavislost je klesajici. V piipad¢, Ze je roven 0, linearni vztah neexistuje —jedna

se o linearni nezavislost.

Koeficient korelace

y -8 -5_
i1

Y€ -2 € 32
i=1 i=1

% SEGER, Jan; HINDLS, Richard. Statistické metody v ekonomii. Praha: H&H, 1993, str. 196

% SEGER, Jan; HINDLS, Richard. Statistické metody v ekonomii. Praha: H&H, 1993, str. 197
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Nyni budu zkoumat hypotézu, zda existuje souvislost mezi korelaci ptirtstku
poskytnutych uvéri Ceskou exportni bankou a vyvojem vyvozu v letech 1998 az 2008 a
1998 az 2009.

Hodnoty v tabulkach jsou uvedeny v mld. K¢.

Tabulka 3 — Vyvoj vyvozu a Gvér poskytnutych Ceskou exportni bankou v letech 1998
az 2008

Rok Vyvoz Uvéry poskytnuté CEB

1998 834,2 8,481
1999 908,8 12,642
2000 11211 18,721
2001 1268,1 18,106
2002 12549 18,97
2003 1370,9 21,071
2004 17227 22,222
2005 1 868,6 20,241
2006 2 1446 17,797
2007 24792 23,824
2008 2 4737 32,348

Zdroj: Ceska narodni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-15]. Dostupny
Z http://www.ceb.cz/images/stories/soubory_PDF/vyrocni-zpravy/vz_cz_2009_CD.pdf, Cesky statisticky uiad [online].
2011, [cit. 2011-04-14]. Dostupny z http://czso.cz/csu/redakce.nsf/i/cr_od_roku_1989#06

I (1998-2008) = 0,793611006
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Tabulka 4 - Vyvoj vyvozu a uvér poskytnutych Ceskou exportni bankou v letech 1998 az
2008

Rok Vyvoz Uvéry poskytnuté CEB

1998 834,2 8,481
1999 908,8 12,642
2000 11211 18,721
2001 1268,1 18,106
2002 12549 18,97
2003 1370,9 21,071
2004 17227 22,222
2005 1 868,6 20,241
2006 21446 17,797
2007 2479,2 23,824
2008 24737 32,348
2009 21313 40,797

Zdroj: Ceska narodni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-15]. Dostupny
Z http://www.ceb.cz/images/stories/soubory_PDF/vyrocni-zpravy/vz_cz_2009_CD.pdf, Cesky statisticky tfad [online].
2011, [cit. 2011-04-14]. Dostupny z http://czso.cz/csu/redakce.nsf/i/cr_od_roku_1989#06

I' (1998-2009) = 0,719711698

Zde miizeme vidét, ze korelacni koeficienty se pohybuji v hodnotach okolo 70 %,
jsou tedy kladné. Ob¢ hodnoty se vyvijeji piiblizné stejnym smérem. Existuje zde linearni
zavislost. Korelace mezi t€émito zkoumanymi veli¢inami je sice pozitivni, ale tento vyvoj je
ovlivnén 1 jinymi faktory.

Pokud dojde k porovnani koeficientl, vidime, Ze I (1998-2008) > j€ VEtSi nez I (1998-2009).
Z toho plyne, ze svétova krize v roce 2009 ovlivnila zahrani¢ni obchod, v tomto ptipadé

zkoumany vyvoz a déle ovlivnil vysi avéri poskytovanych ¢eskou exportni bankou.
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Zavér

Zahrani¢ni obchod je historicky nejstar$i a dosud nejpouzivangj$i vyznamnou
formou vné&jSich hospodaiskych vztahti a hraje v ekonomice velkou roli. V souladu se
zaveéry teorii mezinarodniho obchodu klasickych, neoklasickych i novodobych je mozno
konstatovat, ze zahrani¢ni obchod patii v soucasné dobé k rozhodujicim faktortim,
ovliviiyjicim ekonomicky rist jednotlivych ekonomik i, koneckoncti, ekonomiky svétové.
Vyvozni strategie vyspélych trznich ekonomik jsou nedilnou soucasti jejich celkovych
hospodarskych strategii.

Ceska republika je charakterizovana jako oteviena ekonomika, s vysokym podilem
zahrani¢niho obchodu. To, Ze lezi ve stfedu Evropy, je vyhodny moment pro zahrani¢ni
obchod, ktery — kromé jiného - umoziuje dynamicky rist dovozu a vyvozu. Se
zahrani¢nim obchodem je spojeno mnozstvi rizik. Nékterd z nich jsou ndhodna, kterym se
nelze vyhnout, jako naptiklad rizika vys§i moci (pfirodni katastroty, valky, stavky apod.).
Ostatni rizika jsou ovlivnitelna. Zalezi na vyvozci, zemich dovozct ¢i vyvozct, zjisténych
informacich ¢i znalosti mezinarodniho prava apod.

Pii hledani odpovédi na otazku, zda intenzita zahraniéniho obchodu Ceské
republiky odpovida Grovni srovnatelnych ekonomik v mezinarodnim méfitku, 1ze pouzit
mezinarodné sledované indikatory intenzity zahranicniho obchodu, mezi néz patii podil
vyvozu na hrubém domacim produktu a objem vyvozu v konvertibilni méné na jednoho
obyvatele. Spole¢nou roli statu a podnikatelti je zvysit konkurenceschopnost Ceské
republiky a zlepsit jeji hodnoceni ve srovnani s dal§imi zemémi. Silnou strdnkou vyvozu

Ceské republiky jsou nékteré obory ve strojirenstvi, energetice ¢i informacnich

technologiich, specializovanych 1ékatskych a novych materidlech.

Exportni uvér slouzi k tomu, aby vyvozce mohl zafinancovat vyrobu zbozi pro
zajemce ze zahranici. Je specifickou formou uvéru, tvér obecné je formou v jeho obecném
pojeti jako docasné postoupeni penéznich prostfedkd (pidjcka) véfitelem, na principu
navratnosti, dluznikovi, ktery je ochoten za tuto ptjcku po uplynuti nebo v pribehu doby

splatnosti zaplatit ur¢ity urok.

Ceska republika pii proexportni podpofe vychazi z mezinarodnich zavazkd, které
dobrovolné¢ pfijala a respektuje pravidlo volného pfistupu ¢eskych exportéri na zahranicni

trhy. K cilim exportni strategie Ceské republiky patii predevsim ziskat vice piileZitosti pro
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podnikatele a umoznit jim proniknout na zahrani¢ni trhy a poskytovat uc¢inné podpory
s dirazem na efektivitu sluzeb. Dalsim dulezitym faktorem je rozvoj kvality sluzeb
souvisejicich s podporou exportu a jejich zlepSovani. Jde o zkvalitiovani procesil,
transparentni vyhodnocovani a méteni dopadu sluzeb na schopnost podnikatelii exportovat.
Dtlezité je zvySeni komfortu obsluhy klientil, zjednoduseni a zpiehlednéni nabidky sluzeb,
zvySeni informovanosti o sluzbach statu. Podstatné je také zavadéni manaZerskych
zpusobu fizeni. DalSim cilem je zvySovat kapacity pro export. Je nezbytné mit dostatek

klientti (exportérit) pfipravenych k exportu a informovanych o piilezitostech.

Vykonavateli statni proexportni politiky jsou organy statni spravy a organizace,
které stat za ucelem podpory zidil — Ceska exportni banka a Exportni garanéni a
pojistovaci spole¢nost. V praci jsou popsané hlavni produkty obou zminénych subjekta.
Fakt, e Ceska exportni banka poskytuje finanéni prostfedky k proniknuti na zahraniéni
trhy, je spojen s rizikem ztraty poskytnutych financnich prostfedkt. Toto riziko se snazi
Ceska exportni banka minimalizovat, tim Ze, poskytované produkty musi byt pojistény
prostiednictvim Exportni garan¢ni a pojiStovaci spolecnosti.

Hlavnim cilem Ceské exportni banky neni dosahovani maximélniho zisku, ale
maximalniho objemu podpofeného vyvozu, za Gspéch jeji ¢innosti lze povazovat fakt, Ze
vyvoj poskytnutych tvéri (podle statistickych udaji) na vyvoz kazdym rokem roste.

Zajem exportérii o Uver také roste, kazdoro¢né se zvysuje.

Stat podporuje exportni strategii a vyc¢leniuje dotace pro specializované instituce.
Tim jasné garantuje zajem na pokratovani ¢innosti Ceské exportni banky a Exportni
garan¢ni a pojiStovaci spolecnosti a ma zajem byt dale partnerem exportér ve vytvareni

vhodnych exportnich podminek.

V bakaléiské praci byla ovéfovana hypotéza, zda se korelace pfirtstek vyvozu a
poskytnutych uvéri Ceskou exportni bankou zhruba v poslednim desetileti vyviji
podobnym smérem a dynamikou.

K poznani statistickych udalosti byla pouzita korelacni analyza, ktera slouzi
k odhaleni-souvislosti proménnych. Na zaklad¢ zjisténi konstatuji, ze korela¢ni koeficienty
se vyvijeji piiblizn¢ stejnym smérem. Korelace byla sice pozitivni, avSak korelacni
koeficient dosahl pouze hodnoty okolo 0,7 z cehoz lze usuzovat, Ze tento vyvoj je ovlivnén
1 jinymi faktory. Od zati 2008 dopada ekonomicka a finan¢ni krize na ¢eskou ekonomiku

podobnym zptisobem jako na ostatni zemé st¥edni a vychodni Evropy. Ceska republika
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celila jak vnéj$imu Soku v podobé poklesu zahrani¢ni poptavky po vyvozu. Finan¢ni krize

ovlivnila vyvoj vyvozu a ovlivnila i uvéry poskytnuté Ceskou exportni bankou.

Vétsim pronikdnim na zahrani¢ni trhy se miize zvySovat troven ¢eské ekonomiky a

riist zahrani¢niho obchodu je dikaz pro lepsi konkurenceschopnost Ceské republiky.
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Priloha ¢. 1

Zakladni ustanoveni Konsensu OECD®’

- Nevztahuje se na vyvoz vojenskych materialt a zemédélskych produktt
- Upravuje jen exportni Gvery se splatnosti 2 roky a delsi
- Stanovi maximalni dobu splaceni pro zemé& v kategorii
o Irelativné bohata — 5 let (vyjimecné 8,5 roku)
o Il relativné chuda — 10 let
- Minimalné 15% hodnoty kontraktu musi byt placeno pfedem nebo pti dodavce
- Pevna trokova sazba nesmi byt nizs$i nez referencni sazby CIRR (Commercial
Interest Reference Rate)
- Jistina a uroky musi byt splaceny soucasné¢ v rovnomérnych splatkédch ne delSich
nez 6 mésict
- Zvyhodnénym uvérem financované mistni ndklady v zemi dovozu nesmi piekrocit
30% hodnoty exportniho kontraktu
- Stanovi minimalni vy$i pojistného pii pojisténi exportniho Uveéru, a to podle
rizikovosti zemé& dovozu
- Zvlastni ujednani plati pro tvéry na vyvoz letadel, lodi, atomovych elektraren a
obnovitelnych energii v€etné¢ vodohospodarskych projektt

- Stanovi 1 pravidla pro uvéry piedstavujici vdzanou rozvojovou pomoc

87 Ceskd exportni banka [online]. 2011, [cit. 2011-02-17]. Dostupny z
http://www.ceb.cz/images/stories/soubory_PDF/O_Nas/consensus_2009.pdf
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Priloha ¢. 2

Graf 1 — Meziro¢ni piirastky dovozu a vyvozu v %

Meziroéni pfirtstky dovozu a vyvozu v %

»vyvoz ¥ dovoz

Data CSU

1234567 891011121 234567 8 91011121 2 3 456 7 8 9101112|1

2008 2009 2010

Zdroj: Vyvoj zahrani¢niho obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.spcr.cz/statistika

Na tomto grafu je vidét, Ze predstih meziro¢niho rastu dovozu pied vyvozem
trva jiz jedenacty meésic.
Bilance zahrani¢niho obchodu zatim jesté skoncila prebytkem 15,7 mld. K¢,

ktery byl vSak jizZ meziro¢né jen o 0,4 mld. K¢ vyssi.

-65-



Graf 2 — Bilance zahrani¢niho obchodu v mld. K&

Bilance ZO v mld. K&

0
=] !

~ -

Data CsU

1/2|3(4|5|/6|7|8|9101112/1|2|3|4|5|6|7|8|9/101112/1|2|3|4|5|6|7|8|91011]12|1

2008 Toésice 2010

Zdroj: Vyvoj zahrani¢niho obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.spcr.cz/statistika

Ke zhorSeni bilance doSlo v obchodé
e s polotovary a materidly o 2 mld. K¢,
e chemickymi vyrobky o 4,2 mld. K¢ a

e mineralnimi palivy o 4,6 mld. K¢.

Pozitivni dopad na vyvoj bilance m¢l riist aktiva v obchodé se
e stroji a dopravnimi prostiedky o 9,8 mld. K¢,
e prumyslovym spotiebnim zbozim o 0,7 mld. K¢ a

e surovin o 0,3 mld. K¢.%®

o8 Vyvoj zahrani¢niho obchodu [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.spcr.cz/statistika/zo.htm
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Priloha ¢. 3

Graf 1 - Vyvoj HDP v mld. K& v CR
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Zdroj: Finance [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.finance.cz/ekonomika/hdp/vyvoj/ -

vlastni zpracovani

Na grafu vidime, Ze od roku 2001 hruby doméci produkt kazdym rokem

stoupa, ale v roce 2009 uz je diky finanéni krizi zaznamenan pokles.

V nasledujici tabulce je procentni srovnani vyvoje hrubého doméciho produktu
v letech 1996 az 2009 v Ceské republice i jinych svétovych zemich. Jak je z tabulky
patrné, finan¢ni krize v roce 2009 zaséhla cely svét. Hodnoty HDP ve vSech vybranych
zemich jsou zaporné. Nekterych zemi se krize dotkla uz v roce 2008, tyto zemé jiz tento

rok maji zaporné hodnoty HDP.
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Tabulka 1 - Vyvoj HDP, tj. rist v % v CR i ve vybranych zemich svéta

1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Ceskd republika -0,8 1,3 3,6 2,5 1,9 3,6 4,5 6,3 6,8 6,1 25| -41
Belgie 1,9 3,5 3,7 0,8 1,4 0,8 3,2 1,7 2,7 2,9 1| -2,8
Bulharsko 4 4,4 5,7 4,2 4,7 5,5 6,7 6,4 6,5 6,4 4,2 -4,9
Dénsko 2,2 2,6 3,5 0,7 0,5 0,4 2,3 2,4 34 16| -1,1| -52
Estonsko 6,7| -0,3 10 7,5 7,9 7,6 7,2 94| 10,6 69| -51 -14
Finsko 5 3,9 53 2,3 1,8 2 4,1 2,9 4,4 53 0,9 -8
Francie 3,5 3,3 3,9 1,9 1 1,1 2,5 1,9 2,2 2,4 02| -2,6
Chorvatsko 2,1 -1,5 3 3,8 5,4 5 4,2 4,2 4,7 5,5 2,4 -5,8
Irsko 84| 10,9 9,7 5,7 6,5 4,4 4,6 6 5,3 56| -35| -7,6
Island 6,3 4,1 4,3 3,9 0,1 2,4 7,7 7,5 4,6 6 1| -68
Italie 1,4 1,5 3,7 1,8 0,5 0 1,5 0,7 2 15| -1,3 -5
Japonsko 2| -01 2,9 0,2 0,3 1,4 2,7 1,9 2 24| -1,2| -63
Kypr 5 4,8 5 4 2,1 1,9 4,2 3,9 4,1 51 3,6 -1,7
Litva 76| -1,1 3,3 6,7 69| 10,2 7,4 7,8 7,8 9,8 2,9 -15
LotySsko 4,8 3,3 6,9 8 6,5 7,2 8,7| 10,6| 12,2 10| -4,2 -18
Lucembursko 6,5 8,4 8,4 2,5 4,1 1,5 4.4 5,4 5 6,6 1,4 -3,7
Madarsko 4,8 4,1 4,9 3,8 4,1 4 4,5 3,2 3,6 0,8 08| -6,7
Malta -1,6 26| -03 0,9 4,7 3,3 3,9 27| -1,9
Némecko 2 2 3,2 1,2 0| -0,2 1,2 0,8 34 2,7 1| -47
Nizozemi 3,9 4,7 3,9 1,9 0,1 0,3 2,2 2 3,4 3,9 1,9 -39
Norsko 2,7 2 33 2 1,5 1 3,9 2,7 2,3 2,7 08| -1,4
Polsko 5 4,5 4,3 1,2 1,4 3,9 53 3,6 6,2 6,8 5,1 1,7
Portugalsko 5 4,1 3,9 2 0,7 -0,9 1,6 0,8 1,4 2,4 0 -2,5
Rakousko 3,6 3,3 3,7 0,5 1,6 0,8 2,5 2,5 3,6 3,7 22| -39
Rumunsko -21| -04 2,4 5,7 51 52 8,5 4,2 7,9 6,3 73| -71
Recko 34| 34| 45| 42| 34| 59| 44| 23| 45| 43| 13| -23
Slovinsko 3,6 5,4 4,4 2,8 4 2,8 4,3 4,5 5,9 6,9 37| -81
Slovenska republika 4,4 0 1,4 3,5 4,6 4,8 51 6,7 85| 10,5 5,8 -4,8
Spanélsko 4,5 4,7 5 3,6 2,7 3,1 3,3 3,6 4 3,6 09| -3,7
Svédsko 4,2 4,7 4,5 1,3 2,5 23 4,2 3,2 4,3 33| -06| -53
Svycarsko 2,6 1,3 3,6 1,2 04| -0,2 2,5 2,6 3,6 3,6 1,9 -19
Turecko 31| -34 68| -57 6,6 4,9 9,4 8,4 6,9 4,7 04| -45
USA 4,4 4,8 4,1 1,1 1,8 2,5 3,6 3,1 2,7 1,9 0 -2,6
Velka Britanie 3,6 3,5 39 2,5 2,1 2,8 3 2,2 2,8 2,7| -01| -49

Zdroj: Finance [online]. 2011, [cit. 2011-03-31]. Dostupny z http://www.finance.cz/ekonomika/svetove-

makroukazatele/hdp/ - vlastni zpracovani

-68 -




