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niroénost tématu na uroveil
nadpriimérna primérna podprimérna

teoretické znalosti X
praktické zkuSenosti X
podkladové materialy (vstupni data) a jejich X
Zpracovani
kriteria hodnoceni price urovei

nadprimérnd | primérna podpriimérna nelze hodnotit
stupei splnéni cile prace X
samostatnost pfi zpracovani tématu X
logicka stavba prace X
prace s ¢eskou literaturou v&etns citaci X
préce se zahraniéni literaturou véetné citaci e
adekvitnost pouZitych metod X
hloubka provedené analyzy X
stupei realizovatelnosti feseni X
formalni Gprava prace (text, grafy, tabulky) X
stylistickd tiroveii X
naroky BP na podkladové materidly, vysoké primérmé niz§i nejsou
konzultace, priizkumy ... X
pouziti analyz, matem. statistickych a jinych ve velké mife pfiméfené Gastecné absentuje
metod, komparaci apod. X
vyuZitelnost ndméti, navrha a doporuéeni ve vEtSi mife Castedna nizsi nevyuZitelnost
k feSeni problému X
obsah a relevantnost piiloh v textu i pFil. vysoce funkni funkéni méné funkéni neuspokojivé
¢asti BP (tabulky, grafy, propoéty apod.) X

Odpovidajici hodnoceni jednotlivych hledisek oznacte:

Pripominky a otdzky k obhajobé:

1. Je prodejni strategie obchodni spole¢nosti zaméfena na zvy3eni trzniho podilu firmy

(k tab.4, str. 42)?

2. Jaka je VaSe vize se zvySenim objemu trZeb na podilu ceny produktu?

Prace je - memi doporufena k obhajobé (nehodici se skrtnéte)

Navrzeny klasifikaéni stupeii:

Do ramecku vypsat slovni hodnoceni z této Skaly: vyborng, velmi dobte, dobie, nevyhovél/a
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Jméno, tituly:
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